3-2024 Consolida y Expande Innovacion

CORFO CORFO 677241
®© Generado por Charly.io en 15/01/2025 16:46 CLST
ID Postulacién: 677241 Nombre EDUGAMI
Nombre EDUGAMI empresa.
Postulacion: Estado: Enviado el 15/01/2025 16:46
ID Empresa: 431677 CLST

Introduccion

¢Desea recibir notificaciones electrénicas?

Email - email

Email - Confirmar Email

¢Desea optar a un 10% mas de porcentaje de cofinanciamiento por sobre los maximos indicados

v

gonzalo@edugami.pro

gonzalo@edugami.pro

en las bases técnicas, por ser una “Empresa Liderada por Mujeres”?
Al postular, autorizo expresamente la comunicacion, transmisién o cesion de los siguientes datos
personales: nombre, RUT/cédula de identidad, géneroy datos de contacto (direccién, correo WV

electrénico y teléfonos), con otros Organos del Estado y/o entidades privadas, para los fines antes

indicados.

Antecedentes de los Participantes (Parte I)

¢Desea postular
como Persona
Natural o Persona
Juridica?

RUT Beneficiario
(Persona Juridica)

Razon Social
(Persona Juridica)

Transcripcion literal
del objeto social 0
finalidad que consta
en los estatutos de la
beneficiaria (Persona
Juridica)

Persona Juridica

77454238-8

EDUGAMI SPA

Los estatutos de la sociedad que por este acto se constituye son los siguientes:

TITULO PRIMERO: RAZON SOCIAL, DOMICILIO, DURACION Y OBJETO DE LA SOCIEDAD. PRIMERO:
Por este acto se constituye una sociedad por acciones con el nombre de "EDUGAMI SpA".
SEGUNDO: Su domicilio estatutario estard en la ciudad de Santiago, region Metropolitana,
pudiendo establecer agencias y sucursales en otros puntos del pais 0 en el extranjero y sin
perjuicio de los domicilios especiales que pueda fijar para actos y contratos determinados.
TERCERO: La duracion de la sociedad serd indefinida. CUARTO: La sociedad tendra por objeto: a)
El desarrollo, administracion, comercializacion, prestacion de servicios y explotacion de toda clase de
actividades, asesoria, consultoria, operacion, soporte, asistencia técnica y profesional del rubro
internet, especialmente relacionado con el ambito de la educacion, comercio electronico,
comunicaciones, procesamiento de datos, infraestructuras tecnoldgicas y, en general, toda clase de
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Explicar
fundadamente la
pertinencia del
objeto social o
finalidad transcrita,
en relacién con las
actividades a
desarrollar para la
obtencién del
objetivo del proyecto
(Persona Juridica)

RUT (Representante
Legal)

Nombre
(Representante
Legal)

Primer Apellido
(Representante
Legal)

Segundo Apellido
(Representante
Legal)

Género
(Representante
Legal)

Correo electrénico
(Representante
Legal) - Correo
electrénico
(Representante
Legal)

Numero de teléfono
(Representante
Legal)

Fecha de Inicio de
Actividades

tecnologfas informaticas; b) La compra, venta y arriendo de bases de datos, y el procesamiento de
datos y actividades relacionadas con bases de datos; ) La prestacion de servicios de publicidad,
aviso publicitario, promocion, difusién, propaganda, marketing y comercializacién de todo tipo de
productos, asi como asesorias en materia de publicidad, aviso, propaganda, marketing y
comercializacién de todo tipo; disefio de animaciones para software y television y de todo objeto o
idea espacial; la asesorfa profesional y técnica; el soporte y mantenimiento en todas aquellas
materias relacionadas con la computacion, informatica y multimedia.

Como menciona el punto CUARTO A) el objeto es el desarrollo y prestacion de servicios,
especialmente relacionado con el dmbito de la educacién, procesamiento de datos,
infraestructuras tecnolégicas, y toda clase de tecnologias informaticas. El punto ¢) menciona cémo
a empresa puede comercializar productos relacionados a la computacién y multimedia, donde se

considera la comercializacion de material educativo. Este objeto social es plenamente pertinente
con las actividades a realizar para la obtencién de los objetivos del proyecto.

18807799-4

Gonzalo José

Zunino

Pefialoza

Masculino

gonzalo@edugami.pro

+56981578222

01/10/2021
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Indique Tamafio de Pequefia (ingresos por ventas de mas de UF 2.400 y hasta UF 25.000 al afio)
empresa

Direccién

o Av. Apoquindo
Beneficiario(a) - Calle

Direccién
Beneficiario(a) - 5555
NUmero

Direccién
Beneficiario(a) - 1109
Departamento

Direccién
Beneficiario(a) - SANTIAGO
Ciudad

Direccién
Beneficiario(a) - 7580012
Cddigo Postal

Region, Provincia y
Comuna
Beneficiario(a) -
Region

Region Metropolitana de Santiago

Region, Provincia y
Comuna
Beneficiario(a) -
Provincia

Santiago

Region, Provincia y
Comuna
Beneficiario(a) -
Comuna

Las Condes

Teléfono de contacto  +56981578222

Email de contacto -

onzalo@edugami.pro
Email de contacto g 8 P

Nacionalidad
(Encargado(a) del Chile
Proyecto)

¢Posee RUT Chileno?

(Encargado(a) del v
Proyecto)
RUT (Encargado(a) 18807799-4
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del Proyecto)

Nombre
(Encargado(a) del Gonzalo José
Proyecto)

Primer Apellido
(Encargado(a) del Zunino
Proyecto)

Segundo Apellido

(Encargado(a) del Pefialoza
Proyecto)

Teléfono

(Encargado(a) del +56981578222
Proyecto)

Email (Encargado(a)
del Proyecto) - Email
(Encargado/a del
Proyecto)

gonzalo@edugami.pro

Sector Econdmico del

T Tecnologfas de la informacion
Beneficiario(a)

Indique en pesos las
ventas de la
empresa en los
dltimos 18 meses

$ 185421624

;Seleotorgd ala

empresa postulante

en calidad de X
beneficiario el “sello

40 horas™

;Corresponde la

empresa postulante

en calidad de V
beneficiario a una

empresa de menor
tamafio?

¢Posee el certificado b4
que acredita que
implementd
voluntariamente y de

forma anticipada la
reduccion de jornada
laboral establecida

en la ley N°21.561,
otorgado por el
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Ministerio del Trabajo
y Previsién Social?

Adjunte, para
acreditar que es una
empresa de menor
tamafio, la carpeta
tributaria electronica
para "Acreditar
Tamafio de
Empresas”,
descargable en la
seccion "servicios
online / Situacion
Tributaria / Carpeta
tributaria
electronica”,
apartado “Carpeta
Tributaria Regular”,
en su sitio privado de
la pagina web del
Servicio de
Impuestos Internos
(www.sii.cl) o, en su
defecto, formularios
29 de cada mes del
afio calendario.

CT%20Acreditar%20Taman%CC%830%20de%20Empresa%20EDUGAMI.pdf

Antecedentes de los Participantes (Parte Il)

;El proyecto considera la participacion de Asociados? X

Edugami SEF - Tecnologfa para potenciar la aplicacién de evaluaciones para monitoreo del nivel real
Titulo del Proyecto  de aprendizajes: Escalamiento y consolidacién comercial de EDUGAMI como herramienta evaluativa
de docentes y establecimientos chilenos.

Resumen del En un contexto postpandemia donde Chile enfrenta desafios significativos de nivelar los aprendizajes,

Proyecto con mas de la mitad de sus estudiantes en niveles insuficientes de aprendizaje en matematica y
lectura, proponemos una solucién innovadora: Edugami SEF (Software de Evaluacion Formativa). Esta
plataforma, desarrollada por ©EDUGAMI, se presenta como una solucién que permita el diagnostico
del nivel de aprendizaje real de los estudiantes, y entregar recomendaciones para abordar la
diversidad de niveles dentro del aula.
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Edugami SEF se basa en dos de las intervenciones pedagdgicas mas efectivas seglin expertos, y que
se alinean con la necesidad de nivelar aprendizajes: Ensefianza acorde al nivel y Pedagogia
estructurada. El software aumenta la productividad de los profesores, en la generacion y aplicacion de
evaluaciones, y su correccién instantanea. Con esta informacion, se realiza un mapeo dindmico del
nivel de aprendizaje de cada estudiante, entregando al docente recomendaciones de intervenciones
pedagdgicas para la nivelacion de aprendizaje de cada estudiante.

El presente proyecto busca expandir el alcance de EDUGAMI e impulsar su expansion comercial en
Chile, a través del uso directo por parte de profesores y el crecimento en colegios al adquirirla como
herramienta institucional de evaluacién. Con esto, validar un plan de negocios que potencie las
capacidades de escalamiento e innovacion de la empresa. Con un plazo de 18 meses y un
presupuesto que supera los $253 millones de CLP, este proyecto no solo aspira a superar las barreras
de implementacién de la evaluacion formativa, sino que también posicionarse como una plataforma
educacional clave para mejorar significativamente la calidad educativa en el pais, proporcionando a
docentes y estudiantes las herramientas necesarias para alcanzar su maximo potencial.

Expandir el alcance de EDUGAMI e impulsar su expansion comercial en Chile, introduciéndolo en nuevos
establecimientos educacionales, a través del uso directo por parte de profesores; el crecimiento en
colegios al adquirirla como herramienta institucional de evaluacién; y validando su plan de negocios que
Objetivo General incremente las capacidades de escalamiento e innovacién de la empresa.
del Proyecto

(1) Expandir el alcance de EDUGAMI con una herramienta a la que docentes puedan registrarse
directamente, tener una primera experiencia evaluativa, y adquirir productos individualmente o con el
colegio o liceo donde trabajan, amplificando la capacidad de EDUGAMI para difundir masivamente
sus beneficios.

(2) Impulsar la expansién comercial de EDUGAMI como plataforma para organizar el proceso
evaluativo de instituciones educativas a partir de una experiencia directa de uso, sea esta una

Objetivos )
evaluacion o una prueba de un docente.

Especfficos del
Proyecto

(3) Desarrollar y validar el plan de negocios donde las cuentas de docentes y la venta de evaluaciones
permitan posicionar EDUGAMI en sus colegios, incrementando las capacidades de escalamiento e
innovacion en la empresa.

¢Cuales seran los Resultados:
principales
resultados que
lograra, una vez
completado el
proyecto?

1. Productos docente gratis y Docente Pago disponibles con Onboarding Self-Service
2. Infraestructura escalable

3. Campafias de marketing digital lanzadas

4. Contenido educativo ampliado
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. Plan de negocios validado

. Pruebas piloto exitosas

. Expansion de usuarios freemium

. Gira comercial completada

. Impacto educativo medido

. Programa de referidos implementado
. Leads institucionales generados

- O O 0 J O U

RN

Indicadores:

. Herramienta operativa con 100 docentes registrados mensualmente.

. Infraestructura en AWS funcional, soportando hasta 50,000 usuarios.

. 10 campafias lanzadas y 2,500 leads

. 1,000 nuevos items y materiales .

. 5 Colegios comprando productos Edugami Organizacionales.

. 20 colegios con pilotos con al menos 2000 estudiantes evaluados en total.
. 13.000 usuarios registrados en la version freemium.

. 20 reuniones realizadas con prospectos en regiones

. Informe con métricas de impacto

. Programa activo con al menos 100 usuarios llegando por estrategias de Crecimiento Organico
. Almenos 100 leads generados para la version Enterprise.

- O OV 00O UL b~hWN =

RN

;Cudlesla

principal

tendencia

tecnoldgica o Software de aplicacion
tematica sobre la

que construye su

proyecto?

¢Cudlesel
principal mercado
objetivo en el que
se aplicaran los
resultados de su
proyecto?

Educacion y servicios conexos

La innovaciéon que
propone es
principalmente
una innovacion:

Producto (servicio)

¢Cudlesla
duracion total de
Su proyecto (en
meses)?

Region de
postulacién del Region Metropolitana de Santiago
proyecto

Region de Region Metropolitana de Santiago
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aplicacion o
ejecucion del
proyecto

Direccién de
proyecto - Cédigo
Postal

Direccién de
proyecto - Calle

Direccién de
proyecto -
NUmero

Direccion de
proyecto -
Departamento

Direccion de
proyecto - Ciudad

Region o regiones
de impacto del
proyecto

¢Ha postulado a
esta linea de
cofinanciamiento
previamente?

Indicar cédigo de
la postulacion y
resultado

7580012

Av Apoquindo

5555

1109

SANTIAGO

Todas las regiones

24CYE-256358, no fue seleccionado

Identifique y caracterice el La implementacion de plataformas educativas en el mercado chileno, enfrenta
problema, desafio u oportunidad  barreras comerciales importantes para posicionarse como soluciones para colegios,
que se enfrenta para poder liceos u otros establecimientos escolares. Estas barreras se derivan de las caracteristicas

poner el producto

estructurales del sector, los ciclos de venta, la medicién de retornos y la resistencia a la

comercialmente en el mercado innovacion institucional. A continuacién, se desarrollan estos problemas clave:
de destino, incorporando un

analisis de sus causas.

1. Proceso centralizado de compra organizacional

En el sistema educativo chileno, las decisiones de compra suelen ser centralizadas a
nivel institucional, involucrando a multiples actores como directores, coordinadores
pedagdgicos y equipos administrativos. Esto genera un proceso comercial complejoy
prolongado.
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La causa esta en el hecho de que la estructura de los colegios requiere que las
decisiones de compra estén alineadas con el plan educativo institucional y cumplan
con los requisitos establecidos por el Ministerio de Educacion. En muchos casos, existe
una desconexion entre las necesidades de los usuarios finales (docentes) y los
tomadores de decision, cuyos incentivos son distintos. Esto dificulta que las
necesidades pedagdgicas inmediatas sean reconocidas en los procesos de adquisicion,
y se toman decisiones que no toman en cuenta las visiones de todos los actores
involucrados

Esta centralizacion genera multiples puntos de friccién en el proceso de venta, ya que
es necesario persuadir a diversos actores, cada uno con necesidades e incentivos
diferentes. Los docentes, aunque interesados en la solucién, no son tomadores de
decisién en la adquisicién, lo que retrasa la implementacion, y muchas veces deben
trabajar con soluciones que no se adaptan a sus necesidades reales.

2. Ciclos de venta anuales

Las instituciones educativas trabajan con presupuestos anuales que estan alineados
con el ciclo escolar, lo que limita la ventana de oportunidad para concretar ventas.
Ademas, las compras institucionales suelen requerir demostraciones, pilotos y
validaciones antes de ser aprobadas.

Esto se debe a que el presupuesto escolar se asigna al inicio del afio académico,
dejando poco margen para adquirir nuevas soluciones fuera de ese periodo. En el caso
de establecimientos que reciben subvencion, tienen que regirse y rendir todos los
gastos anuales (https://ptf.supereduc.cl/procesos-declarativos/rendicion-de-cuentas/).

Este ciclo de venta anual reduce la capacidad de generar ingresos de manera
constante durante el afio. Los pilotos prolongados y los requerimientos de validacion
retrasan alin mas el tiempo necesario para concretar una venta institucional,
afectando los flujos de caja del proyecto.

3. Retornos de inversion largos y poco medibles

La mejora en el aprendizaje de los estudiantes es un tema multifactorial. Medir los
retornos sobre la inversion (ROI) de una plataforma, no es inmediato y es dificil
cuantificarlo.. Elimpacto en el aprendizaje se mide a lo largo de afios, lo que dificulta
justificar la inversion en el corto plazo. (https://fastercapital.com/content/Educational-
Impact-Evaluation--EdTech-ROI--Measuring-Impact-Beyond-the-Classroom.html=

A diferencia de otras industrias donde los retornos financieros son directos, los
beneficios de una plataforma educativa se reflejan en el progreso académicoy en la
reduccion de brechas de aprendizaje, resultados que a su vez, también resultan
dificiles de transformar en mayores ingresos para los establecimientos.

4. Poco fomento a la innovacién

El sector educativo chileno ha mostrado una lenta adopcién de soluciones tecnoldgicas
innovadoras. Esto se refleja en la permanencia de actores establecidos como WebClass
y Santillana, que han dominado el mercado en la Ultima década.

La combinacion de los factores mencionados anteriormente, crea un entorno poco
favorable para la innovacion. Las instituciones prefieren trabajar con proveedores
consolidados que ya han demostrado resultados.

La falta de incentivos para explorar nuevas tecnologias limita la capacidad de entrada
de productos innovadores como Edugami SEF como herramientas organizacionales.
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Dimensione el problema, desafio
u oportunidad de forma
cuantitativa y cualitativa.

Esto genera un mercado donde los actores emergentes deben invertir
significativamente mds en marketing, demostraciones y generacién de confianza para
competir con soluciones existentes, y tienen que innovar en sus modelos de captacion.

Los desafios comerciales de Edugami SEF se concentran en la estructura centralizada
de compra, los ciclos de venta prolongados, la medicion compleja del ROl 'y el bajo
fomento a la innovacién. Estas barreras requieren estrategias comerciales especfficas e
innovadoras, como las que se presentan en el presente proyecto

La crisis educativa postpandemia en Chile constituye un problema critico con
profundas implicancias para estudiantes, docentesy el desarrollo del pafs. Este
fenémeno, derivado de los largos cierres escolares y la interrupcion de las clases
presenciales, ha generado una pérdida significativa en los aprendizajes y un aumento
en las brechas educativas, lo que requiere de intervenciones urgentes y efectivas.

1. Dimensién cuantitativa: el impacto en los aprendizajes y la economia
Los datos reflejan claramente la magnitud del problema:
1. Duracion de los cierres escolares:

e Chile fue el pais de la OCDE con el mayor tiempo de cierre de escuelas durante
la pandemia, acumulando 259 dias sin clases presenciales en los mas de
11.000 establecimientos educacionales (OECD, 2022). Esto afecté a 3.6 millones
de estudiantes, quienes experimentaron una disrupcién prolongada en su
proceso educativo.

1. Resultados de aprendizaje:

e Segln la evaluacion PISA 2022, el porcentaje de estudiantes con un
"desempefio bajo” en matematicas aumento del 52% en 2018 al 56% en 2022,
mientras que en lectura este porcentaje alcanzé el 34%, comparado con el
promedio de la OCDE del 26%.

e En contraste, solo el 1% de los estudiantes chilenos alcanza niveles de “alto
desempefio” en matematicas, y apenas el 2% en lectura.

1. Impacto econdémico:

e Segln Ignacio Briones, ex Ministro de Hacienda y miembro del comité para la
Reactivacion Educativa, la pérdida de un afio de aprendizaje, que es donde
estamos hoy, significa para Chile mas adelante:

e Una reduccion del 8% en los ingresos permanentes de las cohortes afectadas
durante su vida laboral.

e Una reduccion del 0,15% en el crecimiento econémico tendencial del pafs.

e En términos acumulados, estas pérdidas ascienden a mas de 300 mil millones
de ddlares, el equivalente a una vez el PIB actual de Chile.

2. Dimensién cualitativa: el impacto en el sistema educativo

Elimpacto de la pandemia no se limita a las cifras, sino que también ha exacerbado
desafios estructurales preexistentes en el sistema educativo chileno:

1. Desafios en nivelacion de aprendizajes:

e EImonitoreo de establecimientos escolares realizado por el CIAE y Mineduc
(2023) reveld que el 70% de los directores de escuelas consideran que la
nivelacion de aprendizajes es el principal desafio para 2024.
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e Este desafio se agrava en contextos vulnerables, donde las desigualdades en
acceso a recursos tecnoldgicos y educativos son mayores.

1. Sobrecarga docente:

e | os profesores han asumido roles adicionales para compensar la pérdida de
aprendizajes, incluyendo mayor carga administrativa y emocional. Esto afecta
su capacidad para implementar metodologias efectivas, como la ensefianza
diferenciada y la evaluacion formativa.

1. Brechas tecnoldgicas y metodoldgicas:

e Muchas escuelas carecen de herramientas tecnoldgicas adecuadas para
diagnosticar y atender la diversidad de niveles de aprendizaje en el aula. Las
soluciones actuales no estan disefiadas para responder a las necesidades
especificas del sistema educativo chileno, como las establecidas en el Plan de
Mejoramiento Educativo (PME).

3. Oportunidad para una intervencién tecnolégica

En este contexto, Edugami SEF representa una oportunidad estratégica para abordar
estos desafios, ofreciendo una solucion integral para:

e Diagnosticar y nivelar aprendizajes: Ser capaces de mapear el nivel real de cada
estudiante y recomendar intervenciones pedagdgicas especificas.

e Aumentar la productividad docente: Automatizar tareas, reducir carga
administrativa y entregar recomendaciones de intervenciones concretas para
abordar la diversidad educativa en los niveles de aprendizaje.

e Escalar elimpacto en el sistema educativo : Su disefio intuitivo y escalable,
ademas de sus distintos niveles de servicio, permiten una penetracion en
diversos contextos, desde escuelas rurales hasta grandes instituciones
urbanas.

La crisis educativa postpandemia tiene dimensiones profundas, tanto cuantitativas
como cualitativas, que afectan no solo el desarrollo educativo de millones de
estudiantes, sino también el progreso econdémico del pais. Abordar este problema
requiere soluciones innovadoras y alineadas con las necesidades del sistema educativo.
Edugami SEF se posiciona como una herramienta clave para transformar esta crisis en
una oportunidad, potenciando la calidad educativa y reduciendo las brechas de
aprendizaje en Chile.

Identifique y caracterice el Propuesta:
problema, desafio u oportunidad
que se busca abordar a través

d?' nuevoo mejorado producto g sistema educativo chileno enfrenta un desafio urgente: superar las brechas de
(bien o servicio) y/o proceso (que aprendizaje que afectan a mas de la mitad de los estudiantes, exacerbadas por la

haya requerido I+D) y que se pandemia. Este problema se agudiza por la dificultad de los docentes para monitorear
espera introducir continuamente los aprendizajes y adaptar su ensefianza a la diversidad de niveles
comercialmente en el mercado dentro del aula. La falta de herramientas tecnoldgicas que apoyen este proceso limita
de destino.

la capacidad del sistema educativo para ofrecer una educacion equitativa y de calidad.
El problema que resuelve Edugami SEF
Edugami SEF aborda dos barreras criticas en el contexto educativo actual:

1. Falta de informacién y monitoreo continuo de aprendizajes:
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e La mayoria de los docentes carecen de herramientas que les permitan evaluar
de manera constante y en tiempo real el progreso de sus estudiantes. Esto
dificulta identificar con precision las brechas de aprendizaje y disefiar
estrategias pedagdgicas efectivas.

e Segun la evaluacion PISA 2022, el 56% de los estudiantes chilenos no alcanzan
el nivel minimo de competencia en matematicas, y el 34% en lectura. Este
problema es mas pronunciado en contextos de alta vulnerabilidad, donde los
recursos para monitorear aprendizajes son limitados.

1. Falta de informacidn practica para la ensefianza acorde al nivel:

¢ Sin datos claros y recomendaciones concretas, los docentes encuentran dificil
personalizar la ensefianza para atender la diversidad de niveles en una misma
sala. Esto afecta directamente la capacidad de los estudiantes para avanzar en
sus aprendizajes.

La solucién que ofrece Edugami SEF

Edugami SEF es una plataforma disefiada para simplificar el proceso evaluativo y asf
facilitar el monitoreo continuo de los aprendizajes de cada estudiante, ofreciendo a los
docentes informacion en tiempo real y recomendaciones pedagdgicas que permitan
implementar una ensefianza acorde al nivel. Sus principales caracteristicas son:

1. Monitoreo dindmico de aprendizajes:

e Permite a los docentes aplicar evaluaciones continuamente de manera sencilla,
y visualizar el progreso individual y colectivo de los estudiantes mediante un
mapeo continuo que identifica brechas de aprendizaje en tiempo real.

1. Automatizaciones y herramientas intuitivas para aumentar la
productividad docente:

e Reduce significativamente el tiempo dedicado a la recopilacion y andlisis de
datos, liberando a los docentes para que se enfoquen en la ensefianza
directa.

La oportunidad en el mercado chileno

El contexto educativo chileno actual presenta una oportunidad Unica para
implementar una herramienta como Edugami SEF:

1. Demanda de soluciones tecnolégicas para nivelar aprendizajes:

e Segln el monitoreo de establecimientos escolares (CIAE - Mineduc, 2023), el
70% de los directores identifica la nivelacion de aprendizajes como su principal
desafio. Este dato subraya la necesidad de herramientas que faciliten el
monitoreo y la ensefianza diferenciada.

1. Alineacion con politicas educativas nacionales:

e ElPlan de Reactivacion Educativa propuesto por el Ministerio de Educacion
postpandemia, pone como prioridad pone como prioridad la nivelacién de
aprendizajes. Dentro de su marco de implementacién, dos de sus pilares son:

1. Apoyar la identificacién y diagnéstico del nivel de aprendizaje real de las y los
estudiantes, a través de herramientas abiertas a todas las comunidades educativas. 2.
Desarrollar y fortalecer las capacidades pedagdgicas de las y los docentes, a través de
oportunidades de aprendizaje en servicio y actividades formativas. Ambos se alinean a
la propuesta de Edugami SEF

1. Mercado en crecimiento para tecnologias educativas:

e Elsegmento EdTech en América Latina esta creciendo rdpidamente, con una
tasa anual compuesta del 15% seglin HolonlQ, lo que refuerza la oportunidad
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Identifique, caracterice y
dimensione los principales
actores (usuarios y/o clientes)
que se ven afectados por el
problema o desafio, o bien se
beneficiarfan de la oportunidad
a abordar en el proyecto.

de posicionar Edugami SEF como una solucién escalable en el sistema
educativo chileno, y con potencial de expansién Latinoamérica después.

Edugami SEF no es solo una herramienta de evaluacion, sino un sistema integral de
monitoreo continuo de aprendizajes que transforma datos en estrategias pedagdgicas
efectivas. Al brindar a los docentes informacién clara y recomendaciones
personalizadas, permite implementar una ensefianza acorde al nivel que impacta
positivamente en la calidad educativa y en la reduccién de las brechas de aprendizaje
en Chile.

Estos actores incluyen tanto usuarios finales como clientes directos e instituciones
colaboradoras, todos beneficiandose de la implementacion de esta solucion.

1. Docentes

e Perfil y dimension:

e En Chile, hay 251,380 docentes distribuidos en 11,285 establecimientos
educativos que atienden a 3.6 millones de estudiantes.

e F|94.9% de los docentes tiene un contrato con un establecimiento, y el 83.3%
se dedica principalmente a la docencia en aula.

e La mayoria de los docentes (73.7%) son mujeres, con edades predominantes
entre los 25y 44 afios, lo que refleja un cuerpo docente joven y bien calificado.

e Desaffos y necesidades:

e Los docentes enfrentan la sobrecarga de tareas asociadas al seguimiento de
sus estudiantes, considerando que tienen hasta 45 estudiantes por sala de
clase.

e Existe interés en integrar tecnologias educativas que faciliten su labor, pero
también inseguridad respecto a su uso efectivo debido a la falta de formacion y
recursos.

e Lagran mayorfa de las soluciones existentes, son a nivel organizacional, y por
ende, dependen de la decisién de sostenedores de las herramientas
pedagdgicas que dispondran

e (Como se benefician con Edugami SEF:

e La plataforma reduce la carga administrativa al automatizar el monitoreo
continuo de aprendizajes.

e Proporciona recomendaciones practicas y alineadas con los objetivos
curriculares, facilitando una ensefianza personalizada acorde al nivel de cada
estudiante.

e Siesuna herramienta que facilite su trabajo, y quieren usarla, podradn acceder
a la version gratuita, o incluso la versién individual paga.

2. Estudiantes
e Perfil y dimensién:

1. En Chile, hay 3.6 millones de estudiantes en educacion basica y media,
distribuidos en 11,285 establecimientos educativos. Este grupo es altamente
diverso, abarcando contextos socioeconomicos y geograficos muy distintos.

2. Segln la evaluacion PISA 2022, el 56% de los estudiantes no alcanzan el nivel
minimo de competencia en matematicas, mientras que el 34% tienen un
desempefio bajo en lectura. Estos resultados reflejan una crisis de
aprendizajes que afecta su desarrollo académico y sus oportunidades futuras.

CONFIDENCIAL
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¢ Desafios y necesidades:

1. Brechas de aprendizaje: Los estudiantes enfrentan una heterogeneidad de
niveles de aprendizaje dentro de una misma sala de clase. No todos avanzan
al mismo ritmo, y es facil que los estudiantes se queden atras.

2. Enseflanza a su nivel: La capacidad de los docentes para responder a las
necesidades individuales de los estudiantes es limitada, considerando que un
docente debe atender hasta a 45 estudiantes en una misma sala de clase.

e Como se benefician con Edugami SEF:

1. Ensefianza a su nivel: Edugami SEF, al permitir un monitoreo dindmicoy
ofrecer recomendaciones de intervenciones, le entregan o necesario al
docente para que el estudiante aprenda lo que realmente tiene que
aprender.

3. Directores de establecimientos educativos

Perfily dimension:

e En Chile, hay 22,529 directores de establecimientos educacionales, quienes
desempefian un rol central en la gestion educativa y la implementacion de
politicas publicas.

e Su formacion académica estd orientada a la educacion y administracion, y
suelen tener afios de experiencia en el sistema educativo.

Desafios y necesidades:

e Larigidez del sistema educativo y las desigualdades contextuales dificultan la
implementacion efectiva de estrategias pedagdgicas.

e (Con la pandemia, han tenido que adaptarse rapidamente al aprendizaje
remoto y gestionar recursos tecnoldgicos, exponiendo la necesidad de
soluciones escalables y practicas.

Cémo se benefician con Edugami SEF:

e La herramienta facilita el monitoreo institucional del progreso de los
estudiantes, ayudando a cumplir con los objetivos del Plan de Mejoramiento
Educativo (PME).

e Ofrece datos precisos y visualizaciones para la toma de decisiones informadas.

4. Ministerio de Educacion (MINEDUC)

e Rolydimension:

e EIMINEDUC es el principal organismo estatal encargado de dictar directrices y
distribuir financiamiento para el sector educativo.

e Este afio (2024) lanza el Plan de Reactivacion Educativa, donde pone como
prioridad la nivelacién de los aprendizajes en Chile post Covid, y el diagndstico

CONFIDENCIAL
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del nivel real de aprendizaje como uno de sus pilares clave.

e Desaffos y necesidades:

e Desarrollar politicas que permitan a los estudiantes chilenos lograr los Objetivos
de Aprendizaje deseados, y que asf, al salir del colegio tengan los conocimientos
basicos necesarios para enfrentarse a la vida universitaria y laboral

e Necesitan establecer directrices para que los diversos actores del mundo
educativo puedan jugar el rol correspondiente para alcanzar sus objetivos.

e (Como se beneficia con Edugami SEF:

e La plataforma incorpora los Objetivos de Aprendizaje e Indicadores de
Evaluacion del Curriculum Nacional, facilitando su adopcién en cualquier
establecimiento del pafs.

e Apunta a resolver el desafio prioritario que es nivelar los aprendizajes de los
estudiantes de nuestro pafs.

Identifique los beneficiarios El proyecto Edugami SEF tiene un impacto significativo en dos grupos principales de

indirectos a quienes impacta el beneficiarios indirectos: los padres/apoderados y la sociedad chilena en su conjunto.
proyecto, incluyendo la Estos actores se ven beneficiados por los resultados positivos del monitoreo continuo
identificacién y cuantificacion de aprendizajes, la nivelacién educativa y el fortalecimiento del sistema educativo.

(objetiva y debidamente

justificada) de los impactos 1 Fadres yapoderadas

sociales y/o medioambientales ¢ Rol e importancia:
relevantes que podria generar el e Los padresy apoderados son aliados fundamentales en el proceso educativo,
pireyfEate. pues su apoyo y compromiso influyen directamente en el rendimiento

académico de los estudiantes.

e En Chile, la participacion de los padres varia segun el nivel socioeconémico,
siendo mas limitada en contextos vulnerables debido a barreras como la falta
de acceso a recursos educativos y tecnoldgicos.

e Impactos del proyecto:

¢ Mejores oportunidades para sus hijos:

e Lanivelacion de aprendizajes incrementa las posibilidades de sus hijos e
hijaspara acceder a mejores oportunidades académicas y laborales.

e Claridad del estado de avance para apoyar desde casa:

e Elacceso a datos claros y precisos sobre el progreso de sus hijos fomenta la
confianza de los padres en el sistema educativo.

e EdugamiSEF permite a las familias comprender mejor las necesidades de
aprendizaje de sus hijos y como apoyarlos en casa.

e Dimension cuantitativa:

e Se estima que los 3.6 millones de estudiantes beneficiados directamente por
Edugami SEF representan un impacto indirecto en mas de 2.5 millones de
familias chilenas, fortaleciendo el tejido social y educativo.

2. Sociedad chilena

¢ Rol e importancia:

e Laeducacidon es un motor clave para el desarrollo social y econémico. Una
poblacién con mejores aprendizajes es capaz de generar un impacto positivo
en la productividad, la equidad y la cohesién social.

e Segln el comité para la Reactivacién Educativa, cada afio de aprendizaje
perdido en Chile reduce el crecimiento econdmico tendencial en un 0.15% del
PIB y disminuye los ingresos permanentes de las cohortes afectadas en un 8%.

e Impactos del proyecto:

e Reduccion de las brechas de aprendizaje:
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e Alnivelar los aprendizajes, Edugami SEF contribuye a reducir la desigualdad
educativa, especialmente en contextos vulnerables.

e Aumento de la productividad futura:

e Almejorar el desempefio académico de los estudiantes, se incrementan sus
posibilidades de acceder a empleos mejor remunerados, lo que impulsa la
movilidad social y fortalece la economia nacional.

e Impacto en el desarrollo sostenible:

e Edugami SEF contribuye al cumplimiento de los Objetivos de Desarrollo
Sostenible (ODS), especificamente en la meta 4.1 de garantizar una educacion
inclusiva y equitativa.

e Dimensién cuantitativa:

e Elimpacto social y econémico del proyecto puede traducirse en un aumento
significativo del potencial productivo del pais, considerando que las cohortes de
estudiantes beneficiados podrian generar un PIB acumulado adicional de mas
de $300 mil millones de ddlares, de acuerdo a las estimaciones sefialadas
anteriormente del Ex Ministro de Hacienda Ignacio Briones.

El proyecto Edugami SEF enfrenta riesgos y barreras que podrfan impactar su
adopcion, sostenibilidad y escalabilidad en el mercado educativo chileno. Estos desafios
abarcan aspectos técnicos, legales, regulatorios y financieros, que se abordan mediante
estrategias claras para garantizar el éxito de la solucion.

1. Compatibilidad técnica e interoperabilidad

La diversidad de plataformas tecnoldgicas en los colegios chilenos podria dificultar la
integracion de Edugami SEF en ciertos entornos, afectando su adopcion.

Estrategia de mitigacion:

Edugami SEF es una plataforma web compatible con navegadores como Chrome, Edge
y Firefox, y ya opera en mas de 30 colegios en distintos dispositivos. Ademas, esta
disefiada para integrar APIs con sistemas administrativos, como herramientas de
planificacién y asistencia, ampliando su interoperabilidad y adaptabilidad a diferentes
contextos tecnolégicos.

2. Propiedad intelectual y derechos de autor

La digitalizacion y el intercambio de contenido en Edugami SEF podrian derivar en
riesgos de uso no autorizado de material protegido por derechos de autor.

Estrategia de mitigacién:

Se han establecido términos y condiciones claros que regulan el uso de la plataforma,
eximiendo a la empresa de responsabilidad en caso de mal uso por parte de los
usuarios. Ademas, se habilitaron canales de denuncia para reportar contenido con
posibles infracciones, el cual serd eliminado de forma inmediata. Edugamitambién se
reserva el derecho de cancelar cuentas de usuarios que infrinjan reiteradamente estas
reglas.

3. Cumplimiento con normativas educativas
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Para garantizar su adopcién en colegios subvencionados y privados, Edugami SEF debe
cumplir con los estandares del Ministerio de Educacion (MINEDUC) y adaptarse a
cambios curriculares futuros.

Estrategia de mitigacion:

La plataforma ya esta alineada con el Curriculum Nacional, incorporando Objetivos de
Aprendizaje e Indicadores de Evaluacion. Todo el contenido pasa por revisiones para
asegurar su alineamiento a los estandares curriculares. En caso de expansion
internacional, Edugami esta disefiada para adaptar su etiquetado al curriculum del
pais de destino.

4. Retencion de clientes

La fidelizacién de usuarios es clave para la sostenibilidad del proyecto. Una alta tasa de
abandono afectaria los ingresos recurrentes y limitaria el crecimiento del proyecto.

Estrategia de mitigacion:

Se ha incorporado un equipo de Customer Success responsable de capacitar a los
usuarios y monitorear el uso efectivo de la plataforma. También se implementard un
chat de ayuda para resolver dudas en tiempo realy se fomentara una comunidad de
usuarios activa que comparta buenas practicas, incrementando el compromiso con la
herramienta.

5. Financiacion y costos

Las restricciones presupuestarias de colegios y liceos podrian dificultar la adopcion
masiva de Edugami SEF.

Estrategia de mitigacion:

Edugami SEF ofrece distintos niveles de servicio, desde una version gratuita para
docentes individuales hasta soluciones avanzadas para instituciones completas. Este
modelo escalable facilita la adopcién en colegios con diferentes niveles de presupuesto.
También se ofrecen modelos de suscripcién flexibles y descuentos por volumen,
garantizando accesibilidad incluso para instituciones con recursos limitados.

6. Escalabilidad de la infraestructura tecnoldgica

El crecimiento acelerado de usuarios podria sobrecargar la infraestructura tecnoldgica,
afectando el rendimiento y la experiencia de los usuarios.

Estrategia de mitigacién:

El proyecto incluye la migracion de Heroku a Amazon Web Services (AWS) para
garantizar mayor escalabilidad y flexibilidad. Ademas, la arquitectura de Edugami esta
optimizada para ejecutar gran parte de los calculos en los dispositivos de los usuarios,
minimizando la carga en los servidores. Se incorporara un ingeniero de software para
fortalecer la infraestructura y soportar el crecimiento proyectado.

Edugami SEF ha disefiado estrategias efectivas para abordar los principales riesgos
técnicos, legales, regulatorios y financieros. Estas medidas aseguran la capacidad de la
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plataforma para superar desafios y consolidar su posicion como una solucién
innovadora y sostenible en el mercado educativo chileno.

Descripcidn de la Solucidn

Describa, en términos concretos, el Edugami SEF es una plataforma educativa disefiada para empoderar a los docentes

nuevo o mejorado producto (bien 0 e instituciones educativas mediante el uso de tecnologia avanzada, con un enfoque

servicio) y/o proceso, que se espera  en mejorar la ensefianza y la gestién pedagdgica. Permite implementar metodologias

introducir en el mercado de pedagdgicas de alto impacto, como la ensefianza acorde al nivel del estudiante y la

destino. pedagogia estructurada, de forma escalable, eficiente y accesible. Ademas, ofrece un
modelo flexible de niveles de servicio que permite su adopcién en contextos diversos,
desde docentes individuales hasta soluciones institucionales.

La solucién estd orientada a:

e Mejorar la productividad docente y reducir su carga administrativa

e Facilitar el monitoreo continuo de aprendizajes.

e Escalar metodologias pedagdgicas probadas en diferentes contextos
educativos.

Principales caracteristicas y funcionalidades
1. Monitoreo continuo de aprendizajes

e Edugami SEF permite corregir evaluaciones en segundos desde cualquier
dispositivo, generando un mapeo dindmico que identifica brechas de
aprendizaje y niveles de dominio en cada area del curriculo.

e Utiliza inteligencia artificial para transformar estos datos en informacion
accionable, facilitando la toma de decisiones pedagogicas basadas en
evidencia.

2. Creacion de contenido educativo con inteligencia artificial

e Incluye un editor especializado para crear pruebas, cuestionarios y
actividades en minutos, utilizando modelos de lenguaje generativo.

e Ofrece un digitalizador con reconocimiento de imagenes, que permite cargar
y editar material existente en segundos.

e Todo el contenido creado se alinea automaticamente con los Objetivos de
Aprendizaje e Indicadores de Evaluacién del Curriculum Nacional.

3. Distintos niveles de servicio

e Version gratuita: Para crear y compartir evaluaciones, limitada a corregir
algunas evaluaciones mensuales

e Version Docente Pro: Incorpora correcciones ilimitadas de mas tipos de
evaluacién. Limitada en cantidad de estudiantes, y reporteria.

e Version Colegio: Disefiada para instituciones completas, incluye
herramientas de trabajo colaborativo, reporterfa avanzada, recomendaciones
pedagdgicas, y soporte prioritario.
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e Este modelo escalable permite que cualquier docente o institucién acceda a
Edugami SEF, adaptandose a sus necesidades y capacidades
presupuestarias.

4. Herramientas de gestion para equipos directivos

e Funcionalidades que permiten monitorear el progreso de aprendizajesy la
implementacion de estrategias pedagogicas en tiempo real.

e Fomenta la creacion de una cultura de datos en las instituciones, mejorando
la toma de decisiones y la planificacion estratégica.

Diferenciadores clave
1. Escalabilidad y accesibilidad

El modelo de niveles de servicio garantiza que cualquier institucion,
independientemente de su tamafio o contexto, pueda implementar Edugami SEF.
Esto amplia su alcance, desde docentes individuales hasta redes educativas
completas.

2. Alineamiento curricular y adaptabilidad internacional

Edugami SEF esta completamente alineado con el Curriculum Nacional chileno, lo
que facilita su adopcién en cualquier colegio del pais. Su sistema de etiquetado
flexible permite adaptarse facilmente a estandares educativos internacionales.

3. Reduccién de la carga docente

La automatizaciéon de tareas administrativas y pedagogicas libera hasta un 60% del
tiempo docente, permitiéndoles enfocarse en actividades de mayor valor, como la
interaccion directa con los estudiantes.

4. Enfoque integral

Edugami SEF combina tecnologia avanzada, inteligencia artificial y metodologias
pedagdgicas probadas para transformar la ensefianza. Su disefio integral abarca
desde la creacion de contenido educativo hasta herramientas de gestion para
equipos directivos.

Asf Edugami SEF se presenta como una solucién innovadora, flexible y escalable que
aborda la necesidad critica del mercado educativo chileno. Su modelo de suscripcion
accesible y su alineacién con metodologias pedagdgicas efectivas lo convierten en
una herramienta que permitira llegar a una gran cantidad de docentes y ayudar a
las comunidades a abordar el problema de reducir las brechas de aprendizaje y
optimizar la gestion pedagdgica en instituciones de todos los tamafios.

Para resolver el desafio de nivelar los aprendizajes, el Plan de Reactivacién
Educativa del Ministerio de Educacion propone abordarlo con iniciativas en cuatro
pilares fundamentales:

1. Apoyar la identificaciéon y diagnéstico del nivel de aprendizaje real
de lasy los estudiantes, a través de herramientas abiertas a todas las
comunidades educativas.

2. Desarrollar y fortalecer las capacidades pedagégicas de lasy los
docentes, a través de oportunidades de aprendizaje en servicio y
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actividades formativas.

3. Orientar hacia una gestién pedagégica escolar que reconozca y aborde
la diversidad en niveles de aprendizaje dentro del aula.

4. Abordar necesidades especificas que aumenten brechas de
aprendizaje, a través de politicas transversales y programas focalizados.

La solucién de Edugami SEF se alinea directamente con estos pilares, ofreciendo
una solucién integral que combina metodologias pedagdgicas probadas con
tecnologfa avanzada, en una plataforma integral. A continuacion, se describe cémo
Edugami SEF aborda cada uno de estos pilares:

1. Apoyo en la identificacién y diagndstico del nivel de aprendizaje real

e Cémo se aborda:

e La plataforma permite a los docentes corregir evaluaciones en segundos,
generando automaticamente datos sobre el desempefio individual y grupal
de los estudiantes.

e [Estos datos se analizan en tiempo real para crear un mapeo dinamico de
aprendizajes, identificando brechas especificas en cada area del curriculo.

e Edugami SEF ofrece herramientas abiertas y accesibles para que cualquier
comunidad educativa pueda implementar diagndsticos continuos sin
necesidad de recursos tecnoldgicos avanzados.

e Se ofrece una version abierta de la herramienta, para un mayor alcance.

2. Desarrollo y fortalecimiento de las capacidades pedagdgicas de los docentes

e Cémo se aborda:

e Integra recomendaciones pedagdgicas personalizadas, utilizando
algoritmos de Inteligencia Artificial, que gufan al docente en la aplicacién de
intervenciones pedagogicas efectivas.

e [Estas recomendaciones estan alineadas con metodologias como:

e Pedagogia estructurada: Propuestas practicas para organizar el trabajo
en el aula.

e Ensefanza acorde al nivel del estudiante: Estrategias para nivelar o
profundizar aprendizajes segun el progreso del grupo, entregando
intervenciones propuestas.

e Ademas, Edugami SEF incluye un programa de formacién en servicio, con
capacitaciones y webinars, para que los docentes puedan implementar
estas estrategias con confianza.

3. Orientacion hacia una gestion pedagogica escolar inclusiva

e Como se aborda:

e Proporciona herramientas de gestion para equipos directivos,
permitiéndoles llevar la gestion y monitoreo de la implementacion de
estrategias pedagogicas y el desempefio estudiantil.

e La plataforma fomenta la creacién de una cultura de datos en las
instituciones educativas, ofreciendo indicadores clave que facilitan la toma de
decisiones informadas.

e | os directivos pueden identificar areas prioritarias y ajustar sus estrategias
en tiempo real, promoviendo una gestién pedagdgica inclusiva que atienda
a la diversidad de aprendizajes.

4. Abordaje de necesidades especfficas para reducir brechas de aprendizaje

e Cémo lo aborda Edugami SEF:
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e Genera recomendaciones focalizadas al docente para atender de mejor
manera a las necesidades especificas de cada estudiante, permitiendo
abordar la diversidad del aula de manera sencilla.

e |a plataforma permite identificar grupos de estudiantes con necesidades
especificas y sugiere estrategias pedagdgicas diferenciadas para nivelar
aprendizajes fundamentales o profundizar conocimientos.

De esta forma, se justifica que la solucién de Edugami SEF aborda el problema de
manera correcta. Al alinearse con los pilares del Plan de Reactivacién Educativa,
responde directamente a las necesidades urgentes del sistema educativo chileno,
destacdndose como una herramienta practica y escalable para la nivelacién de
aprendizajes, que segln el 70% de los directivos de establecimientos, es la prioridad
educativa mas relevante del pais. Ademas, su enfoque integral y adaptabilidad
tecnoldgica posicionan a Edugami SEF como una solucién competitiva en el mercado
educativo, capaz de transformar la forma en que las instituciones gestionan los
aprendizajes y enfrentan los desafios pedagogicos actuales.

Adjunte una presentacion, de
acuerdo al formato establecido,
que permita entender su
propuesta de solucién mediante
diagramas, imdgenes, figuras y
otros recursos graficos.

FINAL%?203.2024+PPT+Solucion+CyE%20(7)_EDUGAMI.pptx

Describa los desafios de

Investigacion y Desarrollo que

fueron resueltos durante el

proceso de generacion del Desafio y Oportunidad

producto (bien o servicio) y/o
proceso que se busca escalar en el La principal dificultad de la evaluacion formativa radica en el tiempoy esfuerzo

marco del presente instrumento. necesarios para planificar, implementar, corregir, retroalimentar y analizar
desempefios de los alumnos; tareas que recaen en los docentes, que ya enfrentan
una alta carga laboral. Este desafio dificulta mucho la implementacion de esta
medida pedagogica.

Hipétesis

Una de las dificultades fue que cada docente tiene necesidades distintas de
contenido, y crearlo para cada caso es poco escalable. Tomando en cuenta también
loimportante que es reducir los tiempos de preparaciéon de clases, y que los
docentes ya cuentan con contenido funcional para planificar clases, consideramos
como hipdtesis las siguientes:

1) Que el desarrollo de un editor de texto especializado para educacion, facilita
eficazmente la creacion de evaluaciones, con cada pregunta con su respectivo
enunciado, alternativas, explicacion, y categorizacion. Esto permite gestionar un
propio banco de contenido educativo organizado propio del colegio, en funcion de
sus necesidades.

2) Que se obtendran beneficios técnico - pedagdgicos.
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® Reducird los tiempos de generacion de contenidos, al trabajar como
organizacion de manera colaborativa en la construccién de un banco de
evaluaciones.

® Permitird un proceso de mejora continua en la calidad de los instrumentos de
evaluacion. Al tener los resultados de la aplicacién de cada evaluacion integrados, se
pueden perfeccionar las evaluaciones y lograr medir los indicadores evaluativos
necesarios.

Actividades de desarrollo

1. Para Planificacién y Creacién de Evaluaciones:

- Recursos interactivos y tradicionales: Basados en la metodologia learning-by-
doing y la teorfa de codificacién dual, se incorporaron recursos interactivos (en
alianza con Geogebra). Esto permitid crear capsulas alineadas a los Objetivos de
Aprendizaje del curriculum nacional de Matematica. Un 26% de los recursos
utilizados en nuestra plataforma son interactivos, demostrando el interés por
incorporar variedad en los recursos educativos.

- Editor de texto para evaluaciones: Se desarrollé un editor de texto especifico que
permite a los docentes crear y organizar evaluaciones colaborativamente,
incorporando inteligencia artificial para digitalizar preguntas a partir de imagenes, lo
que reduce significativamente el tiempo necesario para esta labor.

-Digitalizador de preguntas, con tecnologia de reconocimiento de imagenes (OCR),
que permite a cualquier docente incorporar su propio contenido en minutos. Es un
paso clave para la transformacion digital del proceso de evaluacion, permitiendo a los
docentes gestionar su contenido educativo, facilitando considerablemente la
construccion de evaluaciones. El gran desafio fue investigar y aplicar los framework de
tecnologias OCR para digitalizar contenido, y la manera de integrarlo en las
tecnologias actuales de nuestro editor. Este desarrollo fue complejo, logrando
adaptar una tecnologia a la flexibilidad necesaria. Con esta, se logré que se
reconocieran el enunciado, las alternativas, y las imagenes, y que cada elemento
fuera editable en la plataforma.

2. Mecanismo de Correccién de Pruebas

Respecto a la incorporacion de actividades en papel, surge el desafio de considerar la
actual tendencia de eliminar los dispositivos mdviles de las salas de clase. Optamos
por desarrollar un corrector asociado al editor, con tecnologia avanzada de
reconocimiento de imagenes. Actualmente, permite corregir pruebas de seleccion
multiple con cualquier dispositivo, para que cualquier docente pueda corregir las
evaluaciones del curso antes de que el Ultimo estudiante salga de la clase.

Fue un desarrollo complejo. Para las evaluaciones de alternativas, escogimos la
tecnologia de reconocimiento de imagenes del Tipo OMR, mds desarrollo interno. El
desafio principal estuvo en cémo hacer correctamente la interaccion entre la imagen
y el reconocimiento correcto de la posicion de las alternativas. Se comenzé con un
primer algoritmo pero su efectividad dependia de la calidad de la imagen, luz, y la
hoja. Esto obligaba al usuario a tomar fotos en condiciones dificiles. Por ello se cambio
el algoritmo utilizado, con elementos en la hoja como marcadores. Con esto se
mejord considerablemente la lectura de las respuestas en todo tipo de condiciones.
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La tecnologia actual, sienta las bases para corregir pruebas de desarrollo, proyecto
que se lanzara proximamente, y que aumentara la diversidad de evaluaciones
corregibles con el software.

Resultados y Validacion:

Se realizé un piloto que validé Edugami en la red de Colegios Cognita. El principal
indicador fue la frecuencia de uso de recursos, medida como asignaciones de
recursos semanales. El piloto incluyé mas de 300 entrevistas con docentes y 30
visitas a terreno. Se incrementaron las asignaciones semanales en nueve meses, en
220%. Una encuesta a 31 profesores reveld que un 87% considera Edugami mas
intuitiva que otras plataformas, y un 80% valora su versatilidad.

Adjunte respaldos que evidencie

" o 3.2024+Evidencia+I+D_Edugami_Full.pdf
que la solucion requirio I+D.

Adjunte el Plan de Trabajoy
Presupuesto, detallando cada una
de las etapas y actividades
contempladas para el desarrollo
del proyecto. Detalle el
presupuesto del proyecto segin
las cuentas presupuestarias
sefialadas en el nimero 11.1 de las
bases técnicas del instrumento,
considerando las indicaciones y
restricciones establecidas en las

3.2024+CYE+Plan+de+trabajo+y+presupuesto EDUGAMI_2.xIsx

mismas.

Identifique el grado de novedad Edugami SEF es una solucién innovadora en el mercado educativo chileno y regional,
de la propuesta de solucién destacandose por su enfoque en la implementacién tecnolégica de metodologias
justificando claramente la novedad  pedagdgicas probadas, su capacidad de escalabilidad y su flexibilidad para atender
en el o los mercados de destino. tanto a usuarios individuales como a instituciones educativas. El grado de novedad

de esta solucién se puede analizar en tres aspectos principales:

1. Novedad en la aplicaciéon de metodologias pedagdgicas probadas

Edugami SEF se basa en dos de las intervenciones pedagogicas mas efectivas y
respaldadas por evidencia empirica en el ambito educativo:

e Ensefanza acorde al nivel del estudiante: Esta metodologfa, inspirada
en el enfoque de "Teaching at the Right Level" (Pratham, India), permite
personalizar la ensefianza segun las necesidades y niveles reales de los
estudiantes. Edugami SEF mapea continuamente el estado de cada
estudiante para sugerir al docente estrategias pedagdgicas personalizadas.

e Pedagogia estructurada: A través de recomendaciones de actividades y
planes de aula, la plataforma apoya a los docentes en la implementacion de
una ensefianza mas efectiva y organizada.

La novedad radica en la tecnologizacién y escalabilidad de estas metodologias,
permitiendo su aplicacion eficiente en contextos diversos, lo que hasta ahora no ha

CONFIDENCIAL Pagina 23 de 43
CHARLY.@


https://app.charly.io/rails/active_storage/blobs/redirect/eyJfcmFpbHMiOnsibWVzc2FnZSI6IkJBaHBBNFJJRVE9PSIsImV4cCI6bnVsbCwicHVyIjoiYmxvYl9pZCJ9fQ==--665feb2020abebb9685918e2c27b1e6ce008bb1e/3.2024+Evidencia+I+D_Edugami_Full.pdf
https://app.charly.io/rails/active_storage/blobs/redirect/eyJfcmFpbHMiOnsibWVzc2FnZSI6IkJBaHBBek5PRVE9PSIsImV4cCI6bnVsbCwicHVyIjoiYmxvYl9pZCJ9fQ==--2c73bd9ef6e989cb00af5c345d50fc70e4fddd60/3.2024+CYE+Plan+de+trabajo+y+presupuesto_EDUGAMI_2.xlsx

3-2024 Consolida y Expande Innovacion
QRFO QRFO 677241

© Generado por Charly.io en 15/01/2025 16:46 CLST

sido posible en gran escala en el sistema educativo chileno.

2. Flexibilidad y escalabilidad del modelo de negocio

Edugami SEF destaca por su modelo B2C2B, que combina un enfoque freemium
dirigido a docentes individuales con la posibilidad de escalar hacia instituciones
educativas mediante licencias Organizacionales. Este enfoque permite:

e Captacion masiva: Al ofrecer una version gratuita para docentes, se facilita
la adopcion inicial y se crea una base de usuarios comprometidos.

e Escalabilidad institucional: La transicion hacia ventas institucionales
(Organizacién) aprovecha la experiencia previa de los docentes con la
herramienta, facilitando la toma de decisiones a nivel institucional.

Es un modelo que al ser bien implementado tiene grandes beneficios, pues permite
a los usuarios finales conocer el valor y acceder a las funciones que le sirvan, para
después presentar la herramienta en su version Organizacional. En el mercado
chileno, esta combinacion de estrategias B2C y B2B en tecnologia educativa es poco
comun y responde a la necesidad de superar las barreras de decision centralizadas
en los colegios.

3. Trabajo con cualquier tipo de evaluacion
A diferencia de otras soluciones educativas, Edugami SEF ofrece:

Correccién instantanea de diversos tipos de evaluacién: permite no solamente
corregir evaluaciones de seleccién multiple sino también de preguntas abiertas. Con
nuestra tecnologfa de reconocimiento de iméagenes, permitimos al docente corregir
hasta un 60% mas rapido, y levantar evidencias de cada interaccion.

Identifique el o los atributos de la Edugami SEF ofrece una propuesta educativa que se diferencia claramente de las
propuesta de solucién que soluciones alternativas en el mercado chileno, al combinar funcionalidades

agregan valory que la diferencian avanzadas, un modelo de suscripcion y captacion de clientes escalable y la

de soluciones alternativas y/o sistematizacion de metodologias pedagdgicas con inteligencia artificial. Los atributos

sustitutos que ya estan disponibles  clave que agregan valor y diferencian a Edugami SEF son:
en mercados de destino.

1. Correccion instantanea de multiples tipos de evaluacion

Edugami SEF permite corregir en segundos una amplia variedad de formatos de
evaluacion, como opcién multiple, verdadero/falso, respuesta corta y mas. Esta
funcionalidad, impulsada por algoritmos de inteligencia artificial, reduce
significativamente la carga administrativa de los docentes, ahorrando hasta un 60%
del tiempo invertido en tareas de correccion.

¢ Diferenciacion: Mientras herramientas como Pleno y Lirmi Evaluacién
ofrecen correccién automatizada, estas estan limitadas a seleccion multiple y
hojas de respuesta personalizada. Edugami SEF, en cambio, es agndstico
ocupa reconocimiento de imagenes, pudiendo corregir evaluaciones en
papel o digital, sean de seleccién multiple o pregunta abierta

2. Recomendaciones pedagdgicas personalizadas

A partir de un mapeo continuo del nivel de aprendizaje de los estudiantes, Edugami
SEF sugiere intervenciones pedagdgicas especfficas diferenciando las necesidades

CONFIDENCIAL Pagina 24 de 43
CHARLY.@



CORFO CORFO

CONFIDENCIAL

3-2024 Consolida y Expande Innovacion

677241

© Generado por Charly.io en 15/01/2025 16:46 CLST

especificas de sus estudiantes.:

e Ensefanza acorde al nivel del estudiante: Proporciona estrategias
diferenciadas para estudiantes que necesitan nivelar aprendizajes o
profundizar en temas especfficos.

e Pedagogia estructurada: Ofrece actividades y sugerencias para organizar
un aula de manera eficiente y efectiva.

e Diferenciacion: Ninguna de las soluciones existentes, como Puntaje
Nacional, Webclass o Lirmi Evaluacion, ofrece recomendaciones
pedagdgicas automatizadas basadas en datos especificos del desempefio
de los estudiantes. Edugami SEF transforma los datos de evaluacién en
estrategias accionables para mejorar la ensefianza.

3. Digitalizacién de contenido

La plataforma incluye un digitalizador con reconocimiento de imagenes avanzado
que permite cargary convertir cualquier contenido existente (papel o digital) en
materiales editables, y etiquetarlos automaticamente con las etiquetas del
Curriculum Nacional. Esta funcionalidad es particularmente Util para docentes que
ya cuentan con recursos propios y buscan integrarlos en su practica sin tener que
recrearlos desde cero.

e Diferenciacion: A diferencia de herramientas como Pleno y Santillana,
que estan vinculadas exclusivamente a su propio contenido editorial,
Edugami SEF es completamente agnostico, lo que permite a los docentes
trabajar con cualquier recurso que prefieran, garantizando flexibilidad y
adaptabilidad. Si el colegio lo desea, también pueden adquirir contenido
calibrado disponible en Edugami.

4. Modelo escalable y accesible
Edugami SEF ofrece diferentes niveles de servicio:

e Cuenta Gratuita Docente: Permite a los docentes individuales acceder
gratuitamente a todas las funciones de crear y compartir material, y
implementar evaluaciones limitadas.

e Docente Pago: Permite a un docente acceso a herramientas de inteligencia
artificial para generar contenido, y la correccion ilimitada de multiples tipos
de evaluacion, para obtencion de resultados. Se limita en cantidad de
estudiantes

¢ Licencia Organizacién: Todas las ventajas de una herramienta
organizacional, con trabajo colaborativo entre docentes, Reporteria
avanzada de desempefio de estudiantes, recomendaciones de
actividades, y reportes de gestion organizacional.

¢ Diferenciacion: Herramientas como Puntaje Nacional y Lirmi
Evaluacién estan orientadas principalmente a colegios que pueden
adquirir licencias institucionales, mientras que Edugami SEF facilita el acceso
a docentes individuales y escala hacia instituciones a través de su modelo
B2C2B.

Edugami SEF se posiciona como una solucién disruptiva en el mercado de
evaluaciones pedagdgicas en el mercado educativo chileno. Su modelo de negocio
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escalable con versién gratuita para docentes, sus herramientas de digitalizacion de
contenido que la transforman en una herramienta de evaluacién agnostica al
contenido, y funciones avanzadas de recomendaciones pedagdgicas con inteligencia
artificial, la diferencian claramente de los actores principales del mercado, ofreciendo
un valor Unico tanto a docentes como a instituciones educativas.

Plan de Negocios

Describa el Modelo de ingresos

modelo de Elmodelo de i de Ed i SEF se b d ipcid labl

: m ingr mi nun m ripcion

ingresos o ahorro o. elode g/esps ‘(‘e uga .sle 'aseAa e ‘u esqug a de susc pco. escalable que
. combina captacion individual y conversion institucional. Inspirado en estrategias B2C2B de grandes
econdmicos que emprgsas de sgftware, permite qug Ips usuarios ﬂnaIAes accedanala plataform‘a, con proAduc‘tos
generard la gratuitos, adquieran productos individuales y, posteriormente, adopten la versién organizacional. Este

enfoque facilita la penetracion en el mercado educativo chileno con menores costos de prospeccion y

propuesta de ) o
usuarios ya fidelizados.

solucion, el que

debe ser 1. Segmentos de clientes y estrategia de ingresos
coherente con el

mercado de A. Docentes individuales (B2C)

destino.

e Cuenta Gratuita:

e Podran acceder a funcionalidades esenciales, como la creacion de evaluaciones y a rendir
evaluaciones limitadas.

e Este modelo busca reducir las barreras de entrada, permitiendo al usuario familiarizarse con
la herramienta antes de optar por versiones de pago.

e Docente Pago:

e Los docentes que deseen acceder a correccién iimitada de variedad de evaluaciones e IA de
generacién de contenido.

e Precio estimado: $7,000 CLP mensuales (versiéon estandar).

e Captacion:

e Campafias digitales dirigidas a docentes en redes sociales y plataformas especializadas como
Meta Ads y Google Ads

e Programas de crecimiento organico incentivando a los usuarios actuales a invitar a sus
colegas. Compartirse material via Whatsapp, programa referidos.

B. Instituciones educativas (B2B)

e Modelo Organizacion (Version Enterprise):

e Los colegios pueden adquirir las licencias para trabajar las evaluaciones organizacionalmente.
Permite acceso a todos los docentes, herramientas de gestion para directivos y acceso a
reportes dinamicos a nivel institucional. Se entregan recomendaciones de uso, y mejora
continua de contenido.

e Elcobro por cantidad de estudiantes, permite ajustar el precio al tamafio del colegio. Esta
forma de cobro, se ajusta también a la subvencién SEP que se entrega por estudiante.

e Precios por estudiantes varfan entre los $8.000 y $30.000 anuales dependiendo del contenido
que adquieran. Esto representa entre el 3% y el 10% de la subvencién SEP promedio, lo que
demuestra la accesibilidad para cualquier colegio chileno.

e Setienen cuatro niveles de clientes, en funcion del tamafio de Ticket. Se muestran ejemplos
de cdmo se llega a esos tickets (ya se cuenta con clientes en todos los tiers): En millones

e Tier 1: Entre 0.5y 2MM - Compra para un nivel, o ciertas evaluaciones
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e Tier 2: Entre 2y 5MM - Dos 0 mas niveles con contenido

e Tier 3: Entre 5y 10 MM- 4 Niveles con contenido, o todas las evaluaciones colegio

e Tier 4 Mas de 10MM- Colegio grande completo con contenido full

e (Captacion:

e Transicion desde usuarios docentes: Los colegios con mayor adopcién de la herramienta por
parte de sus docentes individuales serdn priorizados para la venta institucional. Este enfoque
aprovecha que los profesores suelen proponer herramientas a sus instituciones. La estrategia
B2C2B, ampliamente utilizada en empresas SaaS como Slack, Gmail, Hubspot y Notion, facilita
la entrada a organizaciones tras familiarizar a los usuarios con las funciones.

e (Canal de ventas directas: Desde la prospeccion inicial mediante correo electrénico, llamadas
telefénicas y campafias en LinkedIn, hasta la presentacion directa a tomadores de decision
en colegios (directores y coordinadores pedagdgicos), complementado con webinars para
generar leads y eventos educativos presenciales.

2. Mercado objetivo y participacion esperada
A. Tamafio del mercado [Mineduc]

e Docentes: , Chile cuenta con 251,380 docentes activos, de los cuales el 83.3% ejerce en el aula.
e [nstituciones educativas: Hay 11,285 establecimientos escolares, segmentados en municipales
(38.7%), particulares subvencionados (44.2%) y particulares pagados (17.1%).

B. Participacion esperada

e Docentes individuales:

e Se espera captar un 52% del mercado en el primer afio (13.500 docentes registrados). En
tres meses de pruebas se alcanzaron 1500 usuarios, con un crecimiento del 20% mensual en
la masa de usuarios. Con esto, ajustando por saturacion de mercado se espera llegaren 3
afios a los 300.000 usuarios [Profe.Social - plataforma chilena entre docentes tipo marketplace
c2q]

e Conversion de un 5% [Single Grain - Free to Paid]

e (olegios (Enterprise):

e Se espera llegar a 159 colegios con productos desde Tier 1 en el primer afio con este modelo,
lo que significarfa nuevamente triplicar el alcance en colegios

e Estorepresenta un 1.3% de participacion del mercado total de colegios en el primer afio.

3. Estrategia de fidelizacion

e Para docentes individuales:

e Acceso a documentacion de la herramienta, y comunidad docente con Chat con IA de
soporte, y atencion via tickets.

e Para colegios:

e Acompafiamiento constante del equipo de Customer Success con capacitaciones
presenciales y Reporteria personalizada

e Informacién para mejorar sus propias evaluaciones, con indicadores psicométricos de calidad
de Items.

e Toda la informacion recolectada. Siendo Edugami SEF un centro de datos académicos, es una
barrera de salida importante, y el beneficio de mantener el histdrico de desempefio es alto

Cuantifique El escalamiento de Edugami SEF en el mercado educativo chileno tiene el potencial de generar
objetiva 'y ingresos significativos gracias a su modelo freemium combinado con la conversién hacia licencias
debidamente institucionales. Este modelo, basado en estrategias SaaS, permite captar una gran base de usuarios
justificada la individuales mientras posiciona la solucién a nivel institucional. A continuacién, se cuantifican los
magnitud de los ingresos adicionales, considerando el plan de crecimiento proyectado.
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Ingresos adicionales proyectados por afio escolar

1. Ano escolar 2025 (Ao 1):

2. Durante el primer afio, Edugami SEF proyecta captar 13,375 usuarios bajo el modelo
freemium, de los cuales 387 se convertiran en usuarios pagos con licencias Profe Pro. A nivel
institucional, se espera alcanzar 159 colegios distribuidos en los niveles de servicio Tier 1, Tier 2
y algunos en Tier 3. Esto generard ingresos por un total de $641 millones CLP, de los cuales
el 20% provendra de usuarios individuales y el 80% de licencias institucionales.

3. Este ingreso inicial refleja la consolidacién del modelo freemium y el crecimiento en ventas
institucionales, permitiendo un posicionamiento acelerado de Edugami SEF en el mercado
educativo chileno.

4. Aino escolar 2026 (Ao 2):

5. En el segundo afio, se proyecta un incremento significativo, alcanzando 59,325 usuarios
freemium y 1,805 usuarios pagos en Profe Pro. A nivel institucional, se espera un crecimiento a
194 colegios, con una mayor adopcién en Tier 3y Tier 4. Los ingresos totales alcanzaran
$1,812 millones CLP, con una distribucion del 30% de usuarios individuales y el 70% de
instituciones educativas. Este afio marca un punto de inflexion en la adopcién de licencias
Enterprise, consolidando la participacion institucional.

6. Ao escolar 2027 (Ao 3):

7. En el tercer afio, Edugami SEF proyecta captar 129,737 usuarios freemium, de los cuales 4,874
se convertirdn en usuarios pagos. Elniimero de colegios crecera a 314, con un enfoque en
Tier 4y Tier 5. Los ingresos totales generados seran de $4,255 millones CLP, con el 20%
proveniente de usuarios individuales y el 80% de licencias avanzadas. Este afio
posicionara a Edugami SEF como una herramienta pionera en ensefianza personalizada y
evaluacion formativa.

8. Ingresos acumulados (2025-2027):

9. En tres afios escolares, los ingresos totales alcanzaran $6,708 millones CLP, con una
distribucion acumulada del 25% de usuarios individuales y el 75% de instituciones
educativas, destacandose los ingresos provenientes de licencias en Tier 4y Tier 5.

Supuestos clave

1. Crecimiento mensual:

2. Se estima un crecimiento del 20% mensual en el primer afio, ajustdndose gradualmente al
10% en el tercer afio. Este crecimiento refleja el impacto del modelo freemium en la captacion
de usuarios y la progresiva adopcién institucional. (https://www.saas-capital.com/blog-
posts/growth-benchmarks-for-private-saas-companies/).

3. Tasas de conversion (upsell):

4. Se espera que un 5% de los usuarios freemium se conviertan en Profe Proy entre un 10% y
un 30% en licencias Enterprise, dependiendo del nivel de compromiso del colegio.
(https://subscribed.fyi’/blog/benchmarking-a-successful-upsell-rate-in-the-saas-industry/).

5. Churn controlado:

6. Se proyecta una tasa de abandono del 5% en usuarios individuales y de entre 10%-30% en
instituciones educativas. Aunque Edugami SEF actualmente reporta un 0% de churn, se
consideran estas cifras como conservadoras. (https://startupeable.com/glosario/churn-rate/).

7. Precios promedio:

e Profe Pro: $80,000 CLP anuales.
e [nstituciones Tier 1: $470,000 CLP anuales.
e Instituciones Tier 4y Tier 5: Entre $6M y $20M CLP anuales.

Optimizacion de costos de captacion

El modelo freemium también optimiza los costos de captacion. Actualmente, el equipo de prospeccion
tiene un costo mensual de $1,300,000 CLP, logrando 10 reuniones calificadas al mes, con un costo por
reunion calificada de $130,000 CLP. En contraste, captar 700 usuarios gratuitos tiene un costo de

$21,000 CLP por reunion calificada (a $30 CLP por usuario), lo que representa una reduccion del 84%.

Ademas, este modelo permite superar la estacionalidad del ciclo de ventas anual, ya que los
productos individuales, como licencias Profe Pro, pueden adquirirse en cualquier momento del afio.
Esto acelera el proceso comercial institucional, facilitando la adopcién de la solucién en colegios.
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El escalamiento de Edugami SEF proyecta ingresos acumulados de $6,708 millones CLP en tres afios
escolares, con una base sélida de usuarios individuales, un crecimiento sostenido en licencias
institucionales y un plan de negocio sélido para poder seguir escalando la tecnologia y en linea con
referentes mundiales.. Este modelo, combinado con la optimizacién de costos de captacion, valida la
viabilidad econémica del proyectoy su capacidad de transformar el mercado educativo chileno,
generando impacto y sostenibilidad.

Disefiaremos y aplicaremos una estrategia de propiedad intelectual combinando los siguientes
elementos:

En primer lugar, aplicaremos Copyright para la proteccion de los nombres de los elementos mas
diferenciadores de la tecnologfa especificamente desarrollada por Edugami. Esto se logrard buscando
la transformacion de los nombres de dichos elementos en marcas registradas. De esta manera, se
evita que terceros utilicen nombres similares para comercializar productos similares, lo que podria
confundir al publico y afectar negativamente la imagen de la empresa.

En segundo lugar, emplearemos Secreto industrial como una estrategia para proteger los aspectos no
visibles de nuestros desarrollos, procesos informaticos y plataformas. Esto incluye modelos de datos,
flujos de informacidn, algoritmos, disefios de redes neuronales, entre otros aspectos. Al mantener
estos detalles en secreto, Edugami puede evitar fuga de informacién critica.

Describa 'y
justifique las
estrategias para la
proteccion de
propiedad
intelectual e
industrial
realizadas o que
se generen en el
marco del
proyecto.

Asimismo se protegera legalmente el cédigo fuente de los desarrollos realizados por la empresa,
empleando al maximo la proteccion ofrecida por la ley de derechos de autor, registrando el software
podemos probar con mayor facilidad la titularidad de derechos de autor respecto del este, quedando
protegido por un plazo de 70 afios.

También se considera una estrategia de proteccién para el derecho de autor del contenido
generado. Todos el contenido comprado a disefiadores externos, se hace con contratos de cesién de
derechos, quedando a nombre de Edugami. También contamos con contratos de distribucién de
contenido de externos. En estos casos, el derecho de autor sigue siendo de ellos, y nosostros
cobramos una comisién por la venta. Pueden bajar el contenido cuando quieran. Por dltimo, en
nuestros términos y condiciones declaramos explicitamente que cualquier material subido por el
usuario serd protegido, y no se divulgara con nadie. De la misma manera, incorporamos los canales de
denuncia, por si hubiera un mal uso de contenido plagiado, donde tenemos los mecanismos para
bajarlo de la plataforma inmediatamente, y nos reservamos el derecho de cancelar cuentas que
hagan mal uso de esto. Tenemos una visién de proteger la autoria y fomentar la creatividad, y de esta
forma, apoyamos a los editores y generadores de crear contenido de calidad.

Finalmente, dado que no es posible patentar software en Chile, y dado nuestro enfoque futuro
internacional hacia Latinoamérica, en la medida que tenga sentido estratégico estudiaremos la
posibilidad de proteger nuestro software en EEUU.

¢Qué tipo de Nacional
escalamiento esta
buscando?
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TRL 9 - Sistema real a través de operaciones exitosas

Los siguientes aspectos son factores criticos para el éxito de los planes de expansion de Edugami.

1. Derechos de Autor del Contenido:

Al permitir a los docentes subir material educativo a la plataforma, es crucial declarar y proteger la
propiedad intelectual de dicho contenido para evitar problemas legales relacionados con derechos de
autor.

Solucién: Se ha trabajado con expertos en propiedad intelectual para desarrollar términos y
condiciones que cubran adecuadamente los derechos de autor y propiedad intelectual de los
profesores y creadores de contenido de Edugami. Este documento legal establecera claramente la
titularidad del contenido subido por los usuarios, protegiendo tanto a los creadores de contenido
como a la plataforma. Ademas, se implementaran mecanismos de revisién y monitoreo para asegurar
claridad sobre la autorfa de todo el material subido.

2. Manejo de Contenido Externo:

Al ser Edugami una plataforma agnostica -que prioriza la calidad del mismo- que permite la subida
de material educativo, podrfamos enfrentar conflictos con competidores que tengan material similar.
Ello podria llevar a disputas sobre su originalidad y propiedad.

Solucién: Edugami establece por contratos las condiciones para el manejo de contenido externo.
Incluye la creacion de politicas claras sobre el uso y distribucién de materiales subidos por terceros, y
la implementacién de canales de denuncia ante cualquier mal uso del derecho de autor. Se busca
incorporar a actores relevantes del mundo editorial, y darle la importancia a la creatividad y al derecho
de autor.

3. Alfabetizacion Digital:

Uno de los desafios mas significativos es la posible falta de habilidades tecnoldgicas entre los
docentes, lo que podria dificultar la adopcion y el uso efectivo de la plataforma. Aunque Edugami es
intuitivo, es esencial proporcionar el apoyo necesario para asegurar que todos los usuarios puedan
aprovechar al maximo sus capacidades.

Solucién: Edugami cuenta con una completa documentacion, incluyendo gufas paso a paso, tutoriales
en videoy preguntas frecuentes para ayudar a los docentes a familiarizarse con la plataforma.
Ademas, Edugami cuenta con un &rea de Customer Success para asegurar la implementacion
efectiva. Se realizan capacitaciones constantes y personalizadas para el equipo académico,
proporcionando sesiones de entrenamiento en vivo y webinars para lanzamiento de funcionalidades
que aborden tanto el uso bdsico como avanzado de Edugami. Estas capacitaciones seran disefiadas
para aumentar la confianza y competencia digital de los docentes, asegurando una transicién suave
hacia el uso de nuevas tecnologias en el aula.

CONFIDENCIAL
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4.Demostracion de Impacto:

A pesar de que hemos mostrado empiricamente los beneficios de Edugami, alin no hemos
demostrado formalmente el impacto de nuestra solucién en el entorno educativo. La falta de
evidencia avalada externamente (por terceros que no sean los colegios ni Edugami) sobre la mejora
de los procesos educativos puede ser una barrera comercial significativa, ya que los clientes
potenciales buscan soluciones comprobadas y efectivas.

Solucion: Para abordar este desafio, Edugamiimplementara investigacion de campo y evaluacion
independientes que validen el impacto de la plataforma en el rendimiento y la eficiencia educativa.
Estos estudios serdn realizados por terceros de confianza y se centraran en recopilar datos
cuantitativos y cualitativos sobre los beneficios de Edugami. Los resultados obtenidos se utilizaran
para crear estudios de casoy publicaciones que demuestren claramente las mejoras logradas,
proporcionando pruebas sdlidas para respaldar nuestras afirmaciones de efectividad y atraer a
nuevos clientes.

5. Cumplimiento de bases curriculares.

Nuestro modelo de negocio busca hacer mas facil la expansion internacional de Edugamien Chile
como aprendizaje para la entrada a otros paises. Es necesario incorporar y mantener actualizado el
curriculum nacional en la plataforma, con su respectivo dominio, de manera que la solucién pueda
tener contenido alineado a su propio curriculum, generado por actores locales. Es necesario ademas
analizar las politicas del uso de tecnologias educativas en aula, considerando uso de datos de usuario,
de contenido educativo mismo, y de formas de financiamiento. De esta manera, se traspasa una
barrera regulatoria de estar alineados al contenido que deben ensefiar los colegios. Esto no solo
asegura la relevancia y efectividad de Edugami en Chile, sino que también sienta las bases para una
expansion internacional.

Solucion: Edugami trabaja con expertos en contenido educativo en educacion y ha integrado
completamente el curriculum nacional chileno en la plataforma. Esta integracion permitira que los
contenidos generados sean acordes a los contenidos de ensefianza especfficos para el contexto
educativo chileno. Ademas, esta experiencia servird como aprendizaje para adaptar Edugami a los
curriculos de otros paises, facilitando su expansion internacional.

A la fecha se han alcanzado $207.420. 522 en venta

Para el primer afio de prototipado de solucién, 2022, logramos proptotipar con dos clientes por un
total de $4.050.000 CLP.

El segundo afio (2023), con la tecnologia robustecida, y la propuesta de valor mas clara, logramos
ventas por 77.955.097 CLP

El afio calendario 2024, tuvimos ventas por 116.008.196 CLP. Al ser una plataforma educativa, en
Edugaminos regimos por el afio escolar (Abril- Marzo), considerando que gran parte de los cierres y la
facturacion se realizan volviendo de vacaciones de verano. Se tienen embudo de venta mas de
$300.000.000 como negocios abiertos, con expectativa de superar los $200.000.000 de venta del
periodo escolar
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La plataforma "Edugami Docentes” durante 2024 fue utilizada por 30 colegios, en 9 clientes (un duefio
tiene mas de un colegio muchas veces). Se trabaja con colegios de las tres dependencia, destacando
a la Red Cognita con trece colegios a lo largo de Chile, la red SEG con 5 colegios en la Region
Metropolitana , y la Corporacién de Educacion y Salud de Las Condes, corporacion municipal de mejor
resultados en SIMCE el afio 2023y 2024 y con 6 de sus colegios entre los 25 mejores PAES de 2024,
evaluacion que prepararon con Edugami este afio.

Entre estos clientes, trabajaron mds de 200 docentes, realizando actividades para mas de 30.000
estudiantes. Se hicieron encuestas de satisfaccion, respondidas por 40 profesores. Un 87% de los
docentes prefirid Edugami sobre cualquier otra plataforma de evaluacién por su intuitividad y facilidad
de uso,y un 95% declara que recomendaria Edugami a sus colegas (evidencia para el funcionamiento
del plan de referidos). Como logré mas importante para validar la generacion de valor es que se logra
el 100% de retencion de clientes.

Para 2025, ya confirmaron 3 nuevos clientes de renombre. Monte Tabor, Saint George e Institucion
Teresiana, todos en el Top 100 PAES a nivel nacional. Ellos comenzaron con evaluaciones de Tipo Tier
1,y este afio van con suscripciones de tipo Tier 2.

Como se menciond, en Edugaminuestro periodo se cierra en marzo, en linea con el afio escolar.
Actualmente se estd en negociaciones con importantes colegios y redes a nivel nacional. Se estima
tener a fines de marzo 50 colegios operando con productos a nivel organizacion.

Por Ultimo, se comenzd con las primeras pruebas para validar la estrategia B2C. Sin desarrollo
tecnoldgico, se abrié un formulario de inscripcién para docentes que quisieran probar la plataforma.
Con menos de $500.000 pesos en marketing digita, ya contamos con 1500 docentes registrados en la
lista, de mas de 1000 colegios, lo que da luces de que el plan de negocios es viable, por el interés
despertado en los usuarios docentes.

Edugamiha demostrado un crecimiento impresionante desde sus inicios, respaldado por una serie
de exitosos levantamientos de capital que reflejan la confianza de los inversionistas en su vision y
potencial.

Primero, un capital inicial de $10 millones de pesos chilenos (de los socios fundadores), que permitid
sentar las bases de la plataforma. Este primer paso fue fundamental para validar el conceptoy
comenzar a desarrollar su tecnologia disruptiva en el ambito de la evaluacion formativa.

Un gran impulso llegd con una ronda Pre-Seed que captd $132 millones de pesos chilenos
(equivalentes a USD 152,000), marcando un hito significativo en la trayectoria de la empresa. Esta
inyeccion de capital no solo validé el modelo de negocio de Edugami, sino que también permitid
acelerar el desarrollo de su plataforma y expandir su alcance en el mercado educativo chileno.
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El potencial de Edugamino pasé desapercibido para las instituciones gubernamentales. La empresa
se asegurd un importante apoyo de Corfo a través del programa Semilla Expande en 2022, que se
extendid en 2023, sumando un total de $45 millones de pesos chilenos. Este respaldo estatal no sdlo
proporciond recursos adicionales, sino que también otorgd un sello de confianza en la capacidad de
Edugami para contribuir significativamente al ecosistema educativo y tecnoldgico del pais.

Coronando estos logros, Edugami cerro recientemente una ronda de Venture Debt en 2024,
asegurando $130 millones de pesos chilenos en forma de crédito de riesgo. Esta Ultima adicion a su
estructura de capital demuestra la madurez financiera alcanzada por la empresa y la confianza de los
inversores en su capacidad para generar retornos sélidos.

Por ultimo, para la investigacion y desarrollo de la componente de evaluacién formativa, Edugami se
adjudica Startup Ciencias 2024 (SUC240166), por su acercamiento a metodologias pedagdgicas
efectivas. Se recibieron poco mas de $134.000.000 que permitieron el desarrollo de la tecnologia y la
implementacién del programa piloto con la Red Cognita.

Esta secuencia de levantamientos de capital, que suma mas de $430 millones de pesos chilenos,
posiciona a Edugami como un actor destacado en el panorama EdTech de Chile. El éxito de Edugami
en la captacién de fondos es un testimonio de la vision de sus fundadores, la solidez de su propuesta
de valor y el impacto positivo que esta generando en el sistema educativo. Con este sdlido respaldo
financiero, Edugami esta bien posicionada para continuar expandiéndose en Chile y, potencialmente,
en toda América Latina.

Edugami SEF esta disefiada para ser una solucién escalable, tanto en el dmbito nacional como
internacional, gracias a sus caracteristicas técnicas, modelo de negocio y enfoque estratégico, que
abordan de manera efectiva los desafios comerciales y operativos previamente identificados.

1. Escalabilidad técnica y operativa

La arquitectura tecnoldgica de Edugami SEF, basada en servicios en la nube (actualmente en Heroku,
con una planificacion de migracion a Amazon Web Services), permite un crecimiento agilen la
cantidad de usuarios y colegios atendidos sin comprometer el rendimiento. La plataforma esta
optimizada para operar con multiples dispositivos y navegadores, haciendo su implementacion
adaptable a una diversidad de entornos tecnoldgicos.

Edugami SEF minimiza la carga en los servidores al aprovechar el procesamiento local en los
dispositivos de los usuarios, reduciendo costos y aumentando su capacidad de escalamiento.
Ademas, la estructura permite integrarse con sistemas administrativos mediante APIs, una
caracteristica clave para adaptarse a otros sistemas utilizados por un colegio.

2. Modelo freemium para maximizar alcance y conversion

El modelo freemium de Edugami SEF facilita la adopcién masiva al permitir que los docentes
individuales utilicen la plataforma de forma gratuita, con opciones de suscripcion a funcionalidades
avanzadas (Profe Pro). Este enfoque B2C2B permite capturar usuarios finales y utilizarlos como
canales escalables para introducir la herramienta en instituciones educativas a nivel organizacional.

Este modelo freemium reduce significativamente las barreras de entrada, ampliando la base de
usuarios y aumentando las probabilidades de conversion hacia licencias institucionales. Este enfoque,
ya validado por empresas SaaS como Slack y Notion, acelera la penetracion en el mercado nacional y
sienta las bases para una expansion internacional.
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3. Alineacion curricular, adaptabilidad internacionaly base en metodologias con evidencia

Edugami SEF estd completamente alineada con el Curriculum Nacional chileno, incorporando
Objetivos de Aprendizaje e Indicadores de Evaluacion. La estructura de etiquetado es altamente
flexible y ajustable a distintos curriculum para la entrada a otros pafses.

Esta alineacion garantiza que la plataforma cumpla con las normativas locales, facilitando su adopcién
en colegios subvencionados y municipales, que representan una gran parte del mercado chileno. A
nivel internacional, la adaptabilidad curricular permite personalizar la herramienta para alinearse con
las necesidades educativas especfficas de otros pafses.

Con tecnologia disefiada en torno a metodologias pedagdgicas con evidencia empirica de impacto a
nivel mundial, permiten llevar esta solucion a otros paises con el respaldo cientifico demostrado por
entidades internacionales. La nivelacion de aprendizajes es una problematica global postpandemia,
de tal mana, que los buenos resultados locales permitirian llevar Edugami a otros paises.

4. Modelo de ventas escalable

La estrategia ademas considera una estrategia de marketing a nivel B2B. Esto incluye ventas
institucionales a través de reuniones con tomadores de decision, apoyadas por el uso de datos
generados por docentes individuales que utilizan la plataforma. La participacién en eventos
educativos y conferencias también contribuye a posicionar la herramienta en mercados clave.

El enfoque multicanal permite posicionar Edugami en los distintos stakeholders dentro de la
organizacion, desde usuarios, coordinadores y directivos. Esta estrategia permite alinear a todos y
mostrar el valor de Edugami en todos los niveles.

5. Fortalezas diferenciales frente a competidores

Edugami SEF se diferencia por su capacidad para combinar metodologias pedagdgicas probadas con
tecnologia avanzada. Esto incluye recomendaciones pedagdgicas personalizadas, digitalizacion de
contenido agnostico y multiples niveles de servicio (freemium, Profe Proy Enterprise). Estas
caracteristicas la posicionan como una herramienta disruptiva en mercados donde las soluciones
existentes, como WebClass y Santillana, han dominado por afios sin introducir cambios significativos.

La capacidad de Edugami de ser agndstica al contenido es altamente escalable, pues la inversion en
contenido, y el desarrollo de contenido se puede dejar para una segunda etapa, privilegiando la parte
de software en el pais de destino en un comienzo.

Las caracteristicas técnicas, estratégicas y pedagogicas de Edugami SEF garantizan su escalabilidad
nacional e internacional. Su modelo freemium, alineacién curricular adaptable, enfoque multicanal de
ventas y diferenciadores competitivos la posicionan como una solucién innovadora y sostenible, capaz
de impactar positivamente en la educacién a gran escala. Estas fortalezas permitirdn a Edugamino
solo consolidarse en el mercado chileno, sino también expandirse hacia nuevos horizontes educativos
globales.

Participantes
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Capacidades de Gestion

Conformamos un equipo de expertos en diferentes dreas, combinando
conocimientos industriales, en educacién, tecnologfa e inteligencia artificial y disefio
de productos para abordar este proyecto con un enfoque multidisciplinario y
garantizar la efectividad y la innovacién en todas las fases del desarrollo. Todos
estamos comprometidos con el éxito del proyecto y trabajaremos incansablemente
para alcanzar los objetivos que nos hemos propuesto.

El'equipo de liderazgo de Edugami esta conformado con Gonzalo Zunino como CEQ,
ex Simon-Kuchery quien ha lideradoy levantado este proyecto desde cero, donde
actualmente trabajan 13 personas a contrato, y mas de 25 si sumamos personal a
honorarios. El drea tecnoldgica lo lidera Carlos Aguirre, quien trabajo 5 afios en
Google y 2 en Meta. Es Mdster en ciencias de la computacion y su carrera la ha
enfocado en el area de inteligencia artificial. El drea de Contenido, es liderado por
Consuelo Fuenzalida, Docente de la Universidad Adolfo Ibafiez y con experiencia en
aula a través del programa Ensefia Chile. Por Ultimo, Joaquin Sdenz, lider de
producto, con 3 afios de experiencia en Disefio de Nuevos Negocios en Copec.

El equipo esta altamente motivado por la oportunidad de aportar al desarrollo
educativo de la sociedad. Creemos que la educacion es clave para el progreso y el
desarrollo de un pais, y que el uso de tecnologias puede ser un medio muy eficaz
para mejorar la calidad y la accesibilidad de la educacion. Por esta razén, estamos
decididos a desarrollar y fortalecer la empresa de base cientifico-tecnolégica que nos
permita crear y distribuir recursos educativos de alta calidad, con el objetivo de
ayudar a cerrar la brecha educativa y fomentar la inclusion y el aprendizaje para
todos.

Por Ultimo, la motivacién para hacer este proyecto viene por tener una empresa ya
operativa, con un producto que se valida en usabilidad y valor. Haber logrado una
primera etapa, de alcanzar un fit de mercado, con mas de 30000 estudiantes
viéndose beneficiados en su aprendizaje, mas de 200 docentes apoyados en su dia
a dia, y mas de 10.000 actividades educativas con nuestra tecnologia, muestran la
capacidad de desarrollo de soluciones practicas, Utiles y de impacto. La relevancia
de este producto a desarrollar con este concurso, juega un rol clave en el proyecto
completo, por todo lo anteriormente descrito.

Capacidades Financieras

La primera parte del proyecto se desarrollé con capital propio de los dos socios
fundadores de 10.000.000 CLP. Con la comprension de la primera solucion a
abordar lograda, se hizo un levantamiento de capital por 150.000 USD a través de
un SAFE con familia y amigos. Con esto, se armo el equipo con el que se construyd
la plataforma docente.

En 2022 Edugami se adjudicd un Semilla Expande de 25.000.000 CLP, a lo que se
agregan 20.000.000 CLP al ser seleccionados para la extension. Con esto, se
alcanzan los 25 colegios en los que se esta actualmente en 2024.
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A esto, sumar los casi $80.000.000 CLP de ventas de 2023, que se han reinvertido
en el desarrollo del productoy en la inversion de contenido. Para este afio, ya se
tienen $100.000.000 CLP acordados, y se espera duplicar la venta de 2024.

En febrero de 2024, la empresa consiguié un mutuo por $40.000.000 a lo que se
agrega en abril (ya acordado) un préstamo de riesgo, o venture debt por 90.000.000
CLP. Se utiliza este mecanismo para no diluir la participacion aun, y poder hacerla
en 2025, donde se tendra mas estudiantes (variable que impacta directamente en
la valorizacion), y se proyecta alcanzar el punto de equilibrio, aspecto importante
para la consolidacion.

Por ultimo, en junio de 2025, la empresa se adjudica un Startup Ciencias de ANID,
que entrega $130.000.000 - Esto para desarrollar y validar la tecnologia en entornos
operacionales, considerando la investigacion y desarrollo necesarios, con la
componente cientifica.

Capacidades de Infraestructura:

Toda la inversion realizada con los fondos descritos actualmente se han utilizado
para el desarrollo de producto, e investigacion. Con esto se cuenta con un software
robusto, donde se realizan mas de 100 actividades educativas a la semana. Es un
software con tecnologias de primer nivel, montado en estructuras Cloud que
permiten soportar la escalabilidad del proyecto. Ademas, la base de datos del
sistema esta disefiada para considerar contenido de diversas fuentes, lo que hace
que la integracion de la nueva plataforma sea viable.

Adjunte balance actualizado

firmado con un contador, o carpeta

tributaria actualizada de los Ultimos

18 meses anteriores almomento de  CT%2024%20meses%20EDUGAMI.pdf
postular, para acreditar

capacidades financieras del

beneficiario.

En relacién al (los) participante(s)
declarado(s) en la seccion de
asociados, entregue y detalle los
antecedentes relacionados a sus
aportes comprometidos en la
ejecucion del proyecto
(infraestructura, recursos
financieros, recursos humanos,
entre otros). Ademas, mencione la
capacidad de este(os) para poder
disponer de dichos aportes al
proyecto.

El presente proyecto no contempla asociados

Detalle la conformacién del equipo 1. Gonzalo Zunino - Director de Proyecto
de trabajo del beneficiario (y en su
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caso, del asociado) que participara
del proyecto, sefialando sus
capacidades técnicas y experiencia
relevante en el dmbito del proyecto.

Como Director de Proyecto, Gonzalo sera responsable de liderar la estrategia general
del proyecto, coordinar al equipo interdisciplinario y supervisar el cumplimiento de
los objetivos. También gestionara los recursos del proyecto, asegurando su correcta
asignacion y uso.

Experiencia:

Ingeniero Industrial UC y fundador de Edugami, con mas de 4 afios liderando
equipos interdisciplinarios en tecnologia, educacion y marketing. Ha liderado
exitosamente Edugami, alcanzando hitos que la posicionan como una de las Edtech
Con mayor proyeccion a nivel nacional.

Con experiencia previa en dos prestigiosas consultoras a nivel mundial, de
innovacion (NTT Data) y pricing & marketing (Simon Kucher, cuenta con los
conocimientos técnicos para liderar este proyecto de expansion para escalar este
proyecto.

2. Carolina Utz - Especialista en Marketing y Ventas

Carolina sera responsable de liderar las campafias de marketing y el proceso de
venta. Desde la comunicacion a los distintos actores involucrados, la direccion de las
campafias de marketing, y la definicion de las interacciones con cada cliente. Con
ello, llevara la identificacion de oportunidades hasta el cierre de ventas
institucionales. Disefiara propuestas personalizadas, realizara presentaciones a
tomadores de decision en colegios y gestionara el ciclo completo de ventas.

Diplomada en Direccién Comercial, con mds de 8 afios de experiencia en el sector
educativo, incluyendo 4 afios especializados en la venta de software a colegios.
Posee un conocimiento profundo de las necesidades especfficas del sector y del
proceso comercial en instituciones educativas.

3. Ingeniero de Arquitectura de Software

Su rol serd separar los productos e integrar las Ultimas funciones faltantes para el
nuevo modelo. Con esto hecho, su funcion principal serd la de mantener la
infraestructura tecnoldgica de Edugami SEF, incluyendo la migracion a Amazon Web
Services (AWS) para garantizar escalabilidad y flexibilidad. Con esto, buscar optimizar
la programacion de la plataforma para asegurar una operacion escalable.
Finalmente serd responsable de buscar la interoperabilidad con sistemas
complementarios, como herramientas administrativas y de planificacion dentro del
colegio, de ser necesario.

Se buscard Ingeniero de software con mas de 3 afios de experiencia en desarrollo
de software, arquitectura en la nube y despliegue de soluciones tecnoldgicas. Sera
necesario conozca las tecnologias con las que trabajamos en Edugami.

4. Responsable de Customer Success

Serd responsable de acompafiar a los nuevos clientes alcanzados en el uso efectivo
de la plataforma, capacitar a docentes y lideres escolares, monitorear el uso de la
herramienta y gestionar relaciones con los colegios. Su objetivo serd maximizar la
satisfaccion y retencién de usuarios, asegurando la fidelizacién de los clientes.

Se buscara a una persona con base ingenieril y conocimientos de pedagdgia. De
esta forma, se puede acoplar bien a los procesos existentes, crear nuevos para la
operacién a mayor escala, de tal manera de mantener los altos niveles de servicioy
asfasegurar la correcta implementacion de la plataforma en todos los niveles de la
organizacion
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las integrantes del equipo de
trabajo del beneficiario (y en su
caso, del asociado) y de sus
funciones y rol en el cumplimiento
de los objetivos del proyecto.
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5. Analista de Marketing Digital

Serd responsable de gestionar y monitorear campafias de marketing digital en
plataformas como Google Ads, LinkedIn y Meta. También apoyara en la generacion
de leads y fortalecerd la presencia digital de Edugami SEF para captar nuevos
usuarios y clientes institucionales. Trabajara bajo el liderazgo de la Especialista en
Marketing para ejecutar las campafias a distintos niveles.

Se buscard un Ingeniero Comercial idealmente con mencién en marketing digital.
Haber gestionado campafias publicitarias exitosas para soluciones tecnolégica
puede ser de valor, pero podria ser una persona recién egresada.

1. Gonzalo Zunino - Director de Proyecto
Dedicacion:

e Horas semanales: 25 horas

* Funciones:

e Liderar la planificacion estratégica y la ejecucién del proyecto.

e Supervisar el cumplimiento de los objetivos generales y especfficos.

e Coordinar al equipo multidisciplinario y asegurar la correcta asignacion de
recursos.

e Monitorear los hitos del proyecto y realizar reportes de avance.

e Rolen el cumplimiento de objetivos:

e Asegurarad que todas las actividades estén alineadas con los objetivos de
escalamiento e innovacién de Edugami SEF.

2. Ingeniero de Arquitectura de Software
Dedicacion:

e Horas semanales: 45 horas

* Funciones:

e Implementar la migracién de infraestructura a Amazon Web Services (AWS).

e Optimizar la plataforma para garantizar escalabilidad técnica.

e Asegurar la interoperabilidad con herramientas complementarias.

e Supervisar la estabilidad y rendimiento técnico de Edugami SEF.

e Rolen el cumplimiento de objetivos:

e Facilitard el crecimiento de la plataforma mediante una infraestructura
tecnoldgica robusta y adaptable.

3. Responsable de Customer Success
Dedicacion:

e Horas semanales: 45 horas
e Funciones:
e Diseflary ejecutar estrategias de fidelizacién y retencién de clientes.
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remuneradas para el proyecto,
tanto de la beneficiaria, entidad(es)
colaboradora(s) y/o asociado(s).
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e (Capacitar a los usuarios en el uso de la plataforma y asegurar una
implementacién efectiva.

e Monitorear la satisfaccion de los clientes y recopilar feedback para mejorar el
servicio.

e Gestionar relaciones con colegios y liderar reuniones de seguimiento con
lideres escolares.

e Rolen el cumplimiento de objetivos:

e Garantizara la satisfaccion y retencion de clientes, aumentando la adopcion
y el uso sostenido de la plataforma.

4. Carolina Utz - Especialista en Marketing y
Ventas

Dedicacion:

* Horas semanales: 45 horas

e Funciones:

e Disefiar estrategias comerciales para captar nuevos clientes.

e (Gestionar el ciclo completo de ventas institucionales, desde la prospeccion
hasta el cierre.

e Realizar presentaciones a tomadores de decision en colegios y preparar
propuestas personalizadas.

e Coordinar con el equipo de marketing para generar leads calificados.

e Rolen el cumplimiento de objetivos:

e |ncrementard la base de clientes institucionales y contribuird a la expansion
comercial de Edugami SEF.

5. Analista de Marketing Digital
Dedicacion:

* Horas semanales: 45 horas

e Funciones:

e (Gestionar campafas publicitarias en plataformas digitales como Google Ads,
LinkedIn y Meta.

e Monitorear métricas de conversion y optimizar estrategias para aumentar la
captacion de usuarios.

e Crear contenido digital y materiales promocionales para posicionar Edugami
SEF en el mercado.

Generar informes de desempefio para ajustar campafias en tiempo real.
Rol en el cumplimiento de objetivos:

Fortalecera la presencia digital de Edugami SEF, captando usuarios individuales y
apoyando la conversion institucional.

3.2024_curriculum_EDUGAMI.docx
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Encuesta

Estamos interesados en conocer la presencia de la
empresa en la web.

Indica la URL de tu Pagina Web

Indica la URL del perfil en Linkedin

Indica la URL del perfil en Instagram

Por favor, especifique si la empresa postulante cuenta
con alguna de las siguientes caracteristicas

Actualmente, ;jen qué fase se encuentra su proyecto
de innovacion?

La innovacién que propone en este proyecto es
principalmente una innovacion:

Con respecto al alcance de dicha innovacion, usted
dirla que esta es principalmente

Actualmente, ;Con cuantos usuarios cuenta la solucién
propuesta?

¢ Qué tipo de usuarios son éstos principalmente?

Actualmente, ;Con cudntos clientes cuenta la solucién
propuesta?

Aproximadamente, ;Qué monto de ventas brutas
(peso chileno) ha generado la solucion propuesta?

¢En qué aflo se obtuvo la primera venta relacionada a
la solucién propuesta?

Con respecto a las ventas acumuladas totales
generadas por el producto, servicio o proceso
desarrollado a partir del proyecto, aproximadamente,
¢Qué porcentaje corresponden a ventas realizadas al
extranjero?

Pagina Web, LinkedIn, Instagram

https://edugami.pro/

https://www.linkedin.com/company/edugami

https://www.instagram.com/edugami.pro

La empresa no esta en ninguna de las categorias anteriores

Escalando en ventas

Producto (servicio)

Disruptiva

165

El usuario principal es un docente de colegio (150) quien
gestiona las actividades educativas que utilizan sus estudiantes
(+18000). Tambien esta el equipo educativo interno quienes
utilizan las herramientas de generacion de contenidos.

25

$ 85000000

2022

0%
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;Qué tipo de modelo negocios representa el mayor Business to Business (B2B)
porcentaje de ingreso del producto, proceso o servicio
desarrollado en este proyecto?

¢El proyecto viene asociado a alglin método de

proteccion (Patentes, Modelos de utilidad, Disefios y/o %
dibujos industriales, Marca, Derechos de autor sobre
desarrollo de software, variedades vegetales, otros)?

¢La empresa ha levantado capital para el producto, V
proceso o servicio desarrollado en el proyecto?

Aproximadamente, ;Cuanto capital ha sido levantado

) $ 175000000
para este proyecto? en pesos chilenos ($)

Considerando el capital levantado sefialado ¢ Podria
indicarnos qué porcentaje corresponde a publico?

26 %

A la fecha, ¢Ha solicitado financiamiento a terceros v
mediante créditos para financiar este proyecto?

Aproximadamente, ;Cual es el monto de deuda de
financiamiento que ha sido adquirido para llevar a $ 130000
cabo este proyecto? en miles de pesos chilenos.

[+D+iy productividad privada: iniciativas que contribuyen a
De acuerdo con las siguientes definiciones, su proyecto  impulsar una mayor generacion y uso de nuevo conocimiento e
contribuye principalmente a: innovacién como fuentes de productividad y competitividad de
empresas de todos los tamafios.

¢Su proyecto considera objetivos medioambientales y v
sociales?

Considerando los siguientes objetivos medioambientes ~ Promover oportunidades de aprendizaje y/o garantizar una
y sociales, ;Con cual de ellos se encontraba educacion mas inclusiva, equitativa o de calidad para la
principalmente alineado el proyecto? poblacion

Actualmente, ;Cuédntas personas se encuentran

trabajando en el proyecto? "
¢Podria Considere a todos los
indicarnos, trabajadores del proyecto,
nivel incluyendo trabajadores
educacional, activos que no estan
género del presupuestados como
capital RRHH en la postulacion.
humanoy
sueldo
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promedio de
quienes se
encuentran o
encontraran
trabajando en
el proyecto?:

Doctorado Mujeres
Doctorado 0

Magister 2
Profesional 1

Técnico 0
Profesional

Ensefianza media 0

Ensefianza basica 0

¢Su empresa y/o proyecto cuenta con alguna de las siguientes certificaciones ambientales? Marca

una o mas alternativas segun corresponda.

Hombres

Sueldo bruto promedio
(pesos chilenos)

2500000

1700000

1600000

Estamos considerando la posibilidad de apoyar a los beneficiarios del programa en la creacion de
contactos de negocios y redes con otros emprendedores participantes. Por lo que nos gustaria

conocer tu interés al respecto. Si se te ofreciera vincularte con otros 4 empresarios beneficiarios del v
programa, de tal forma que puedas compartir conocimiento y experiencias, ;estarias interesado en

participar?

Seglin su sector

Seglin su tamafio

Segln genero de su lider

Seglin su tiempo de operacién

Seglin su experiencia en comercio exterior

Una empresa en un
sector de negocios
distinto al tuyo

Una empresa mas
grande que la tuya

Indiferente entre las
dos

Indiferente entre las
dos

Una empresa con
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experiencia en
comercio exterior

Indiferente entre las

Seglin sus practicas en un area especffica ;
res

¢Ud. Participé en alguna(s) de las instancias de difusion realizadas por CORFO para conocer mas v
detalles de este concurso?

Correo electrénico

¢Cudles de los siguientes?
de consultas
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CARPETA TRIBUTARIA ELECTRONICA
PARA ACREDITAR TAMANO EMPRESA

Importante: Esta informacién es vélida para la fecha y hora en que se genero la carpeta.

Toda declaracion y pago que sea presentada en papel retrasa la actualizacién de las bases de datos del Sll, por lo que, eventualmente, podrian no
aparecer en esta carpeta.

Nombre del emisor: EDUGAMI SPA
RUT del emisor: 77454238 - 8
Fecha de generacion de la carpeta: 14/01/2025 14:44
Datos del Contribuyente

Fecha de Inicio de Actividades: 01-10-2021

EDICION DE PROGRAMAS INFORMATICOS
582000 EDICION DE PROGRAMAS INFORMATICOS
Actividades Econémicas: 631100 PROCESAMIENTO DE DATOS, HOSPEDAJE Y ACTIVIDADES CONEXAS
661903 EMPRESAS DE ASESORIA Y CONSULTORIA EN INVERSION FINANCIERA; SOCIEDADES
731001 SERVICIOS DE PUBLICIDAD PRESTADOS POR EMPRESAS

Categoria tributaria: Primera categoria
Domicilio: AV APOQUINDO 5555 OF 1109, LAS CONDES
Sucursales:
FACTURA ELECTRONICA 09-01-2025
Ultimos documentos timbrados: BOLETA ELECTRONICA 09-01-2025
’ BOLETA EXENTA ELECTRONICA 09-01-2025
NOTA CREDITO ELECTRONICA 28-08-2023
Observaciones tributarias: No tiene observaciones.
Propiedades y Bienes Raices(1)
Cuotas Cuotas Condicion
Comuna Rol Direccion Destino Avallo Fiscal vencidas por vigentes por @
pagar pagar

- No se registra informacion para este RUT —

(1): La presente informacion no acredita dominio de una propiedad.
(2): La condicion exento/afecto ha sido determinada de los datos actuales del catastro de Bienes Raices, considerando las modificaciones recientes de
la tasacion, y no segun la existencia de cuotas de contribuciones emitidas.
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Declaraciones de IVA (F29)

% Condonacién

NuUmero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

DICIEMBRE 2024 1/12
s. o net DECLARACION MENSUA'I:_ JREAU?_(; sllgll;;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 8075596166
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 12 /2024
01 | Apellido Paterno o Razén Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electrénico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 114.000
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 31.6634 538 TOTAL DEBITOS 114.000
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 153.082
CAEDTIEL AL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 31.662
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO g 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 157.159 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 703.543 537 TOTAL CREDITOS 31.662
s EheEln rollE S 600.000 g9  |IMP. DETERM. IVA DETERM. 82.338
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 6.000
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 949.036
547 TOTAL DETERMINADO 949.036
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 949.036| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL

14/01/2025

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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NOVIEMBRE 2024

2/12

s. o DECLARACION MENSUA'I:_ JRiAAU?_(; sllé\)/ILZJ;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 8058329956
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 11/2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 239.400
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 21.458 538 TOTAL DEBITOS 239.400
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 6 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 3.213.004
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 21.458
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 152.76 779 Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 593.997 537 TOTAL CREDITOS 21.458
563 |BASE IMPONIBLE 1.260.000 g9 |IMP. DETERM. IVA DETERM. 217.942
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 12.600
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 977.301
547 TOTAL DETERMINADO 977.301
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 977.301
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

19/12/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




4/16

OCTUBRE 2024

3/12

s. o DECLARACION MENSUA'IZ_OYR};\’AAU(IS_(;F?IIQ)MZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 8035418066
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 1012024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 366.168
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 41201 538 [TOTAL DEBITOS 366.168
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 602.401
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 45.674
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 9 528 |CREDITO RECUP. Y REINT NOTAS DE CRED 4.467
527 |CANT. NOTAS DE CREDITO RECIBIDAS 1 542 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 138.92§ 779 |Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
151 [RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 743,02 ([ e 21207
563 [BASE IMPONIBLE 1.927.200  ogg  |IMP. DETERM. IVA DETERM. 324.961
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA e e 19272
595 [SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.227.076
547 [TOTAL DETERMINADO 1.227.076
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.227.076| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 i
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL 18/11/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




5/16

SEPTIEMBRE 2024

4/12

s. o DECLARACION MENSUA'IZ_OYR};\’AAU(IS_(;F?IIQ)MZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 8012100726
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 09 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 19 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 16.598.840
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 135504 538 |TOTAL DEBITOS 16.598.840
584 [CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 1 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 668.566
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 135.506
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1} 504 |REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 939.841
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 156.669 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art, 2) 0
151 |RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 678894 779 |Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
563 |BASE IMPONIBLE 57.362..3:1 S e 1075347
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 1 089 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 15.523.493
062 |PPM NETO DET. 873.623
595 [SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 17.232.679
547 [TOTAL DETERMINADO 17.232.679
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 17.232.679| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 i
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e
inversiones

PEL

15/10/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




6/16

AGOSTO 2024 5/12
s. 9] DECLARACION MENSUA'I:_ (;(R};\’AAU(I;_i Ffllé\)/ILZJIg_TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7996642566
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO 115 08 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 417.506
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 16.923 538 TOTAL DEBITOS 417.506
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 1 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 75.356
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 16.923
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1 504 [REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 1.337.858
077 REMANENTE DE CREDITO FISC. 937.275 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 143.034 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 1.368.597 537 TOTAL CREDITOS 1.354.781
563 BASE IMPONIBLE 2.197.40( 089 IMP. DETERM. IVA DETERM. 0
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 21.974
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.533.601
547 TOTAL DETERMINADO 1.533.601
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.533.601| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 i
CONDONACION 795 =
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e
inversiones

PEL 20/09/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




7/16

JULIO 2024 6/12
s. o DECLARACION MENSUA'L_()YRl;\’AAU(IS_(;F?IIé\)ALZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 7973825206
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 07 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Cddigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 [DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 114.000
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 1.442.43) 538 [TOTAL DEBITOS 114.000
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 775.264
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 1.453.605
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 10 528 |CREDITO RECUP. Y REINT NOTAS DE CRED 11.175
527 |CANT. NOTAS DE CREDITO RECIBIDAS 1 542 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
077 _|REMANENTE DE CREDITO FISC. 1328430 779 |Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 133, 76| J e NS L 442.430
151 [RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 304.40 ] e e s R 1 0
563 |BASE IMPONIBLE 600.00( I R — 6.000
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 1 595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 444.168
547 [TOTAL DETERMINADO 444.168
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 444.168| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 il
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL 19/08/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




8/16

JUNIO 2024 7112
Sii ) te net DECLARACION MENSUA'I:_ JR?AAUGLg Ffllé\)/ILZJ;TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7954469736
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 06 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 114.000
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 8.943 538 TOTAL DEBITOS 114.000
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 856.009
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 8.943
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO . 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 106.017 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 295.947 537 TOTAL CREDITOS 8.943
563 |BASE IMPONIBLE 600.000 g9 |IMP. DETERM. IVA DETERM. 105.057
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 6.000
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 513.021
547 TOTAL DETERMINADO 513.021
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 513.021
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

19/07/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




9/16

MAYO 2024 8/12
s. o DECLARACION MENSUA'I:_ gRiAAU?_(; Ffllé\)/ILZJIg_TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7930894226
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 05 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 572.935
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 15.434 538 TOTAL DEBITOS 572.935
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 8.231.824
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 15.434
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 3 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 111.25( 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 452.364 537 TOTAL CREDITOS 15.434
563 _|BASE IMPONIBLE 3.015.447 g9  |iIMP. DETERM. IVA DETERM. 557.501
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 30.154
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.151.271
547 TOTAL DETERMINADO 1.151.271
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.151.271| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

17/06/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




10/16

ABRIL 2024 9/12
Sii ) te net DECLARACION MENSUA#gRi’AAUigF?IIé\)A;J;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7913731656
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 04 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 2.313.271
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 273.031 538 |TOTAL DEBITOS 2.313.271
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 4 520 |CREDITO REC.Y REINT./FACT. DEL GIRO 273.031
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 88.30§ 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 634.7371 779 Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
563 |BASE IMPONIBLE 12.175.111 537 |TOTAL CREDITOS 273.031
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 1 089 |IMP. DETERM. IVA DETERM. 2.040.240
062 PPM NETO DET. 121.751
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 2.885.033
547  |TOTAL DETERMINADO 2.885.033
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 2.885.033| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL

20/05/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




11/16

MARZO 2024 10/12
s. o DECLARACION MENSUA'IZ_OYR};\’AAU(IS_(;F?IIQ)/ILZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 7901223216
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 0372024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 697.473
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 163.603 538 |TOTAL DEBITOS 697.473
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 239.700
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 163.603
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 9 504 |REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 340.250
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 11360 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art, 2) 0
151 [RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 415484 779 |Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
563 |BASE IMPONIBLE 3670910 37 |TOTAL CREDITOS 503853
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 010 089 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 193.620
062 |PPM NETO DET. 3.671
595 [SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 726.378
547 [TOTAL DETERMINADO 726.378
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 726378 +
Mas IPC 92 2.906[ +
Mas Intereses y Multas 93 109.393| +
CONDONACION 795 76.575| -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 762.102| =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

70

013-2015

31/07/2024

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

02/05/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




FEBRERO 2024

11/12

Sii ) te net DECLARACION MENSUAégRi’AAUiaF?IIé\)A;J;TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7872211136
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO 115 02 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cddigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 338.153 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 338.153
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
077 REMANENTE DE CREDITO FISC. 338.153 779 Monto de IVA postergado 6 o0 12 cuotas 0
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 85.431 537 |TOTAL CREDITOS 338.153
151 |RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 590.169 089 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 0
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 675.600
547 |TOTAL DETERMINADO 675.600
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 675.600| +
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo

de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

20/03/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente

12/16




13/16

ENERO 2024 12 /12
s. o DECLARACION MENSUA'I:_ JRiAAU?_(; sllé\)/ILZJ;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7851083646
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 01/2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 493.962
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 4461 538 TOTAL DEBITOS 493.962
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 1 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 73.573
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 4.467
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO . 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 61.498 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 517.812 537 TOTAL CREDITOS 4.467
563 |BASE IMPONIBLE 2.599.800 g9  |IMP. DETERM. IVA DETERM. 489.495
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,14 062 PPM NETO DET. 2.600
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.071.405
547 TOTAL DETERMINADO 1.071.405
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.071.405| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

20/02/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




14/16

Declaraciones de Renta (F22)

Afo Tributario 2025

- No se registra declaracion para este periodo —
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Afio Tributario 2024 [

2/3

REPUBLICA DE CHILE
SERVICIO DE IMPUESTOS INTERNOS
FORM. 22

ANO TRIBUTARIO

document.write(valores['PERIODO")2024

IMPUESTOS ANUALES A LA RENTA

07 N° 336163244

ROL UNICO 01 Apellido Paterno 02 Apellido Materno 05 Nombres
TRIBUTARIO o0 razén social
03 77454238-8 EDUGAMI SPA
06 Calle N° Of.Depto. 09 Teléfono 08 Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO null LAS CONDES
13  Actividad, profesién o giro del negocio 14  Cdbdigo actividad econémica 903 RUT. del Representante
EDICION DE PROGRAMAS INFORMATICOS 582000 188077994
55  Correo Electrénico
gonzalo.zunino@edugami.pro
15 Fecha Vencimiento Declaracion 042024136 PPM y remanente del IEAM 158060
53  [|Region 13|55  [Correo Electrénico gonzalo.zunino@edugami.pro
301 Nombre Institucién Bancaria BANCOI|305 |RESULTADO LIQUIDACION ANUAL IMPUESTO A LA RENTA (si el resultado es -158060
BCI Inegativo o cero, debera declarar por Internet)
306 [Numero de Cuenta 63464624315 Fecha Presentacion 29/04/2024
645 [CPT positivo final Ole46 [CPT negativo final 0
780 [Tipo de Cuenta ch371 JAcumulados a contar desde el 01.01.2017/No Sujeto a Restitucion/Con D° Devolucién 2717
Remanente ejercicio siguiente (saldo negativo)
1400 |ngresos del giro percibidos 779551421402 [Intereses y reajustes percibidos por préstamos y otros 1355185
1409 Existencias, insumos y servicios del negocio, 95577561410 [Total de ingresos anuales 79326447
agados
1411 [Remuneraciones pagadas 1168037261412 Honorarios pagados 37073708
1422 Partidas del art. 21 inc. 1° no afectados con IU 244531424 [Ctros gastos deducibles de los ingresos 397147
40% v del inc. 2° LIR pagados
1426 Pérdidas tributarias de ejercicios anteriores 625739591430 [Total de egresos anuales 226430749
1431 Partidas del inc. 1° no afectas al IU de tasa 40% 244531440 [Base Imponible afecta a IDPC (o pérdida tributaria antes de imputar dividendos o —-147079849
del inc. 2° del art. 21 LIR (histéricos), incluidos retiros percibidos) del ejercicio
len el total de egresos
1446 |CPT o CPTS negativo inicial 61573959|1450 Pérdida tributaria del ejercicio al 31 de diciembre 147079849
1546 |CPTS negativo final 146104302|1558 [REGISTRO SAC (ART. 14 LETRA D) N° 3 LIR) / Acumulados a contar desde el 2717
01.01.2017 / No Sujeto a Restitucion / Con D° Devolucién / IDPC e IPE asignado a
gastos rechazados del art. 21 inc. 1° no afectos a IU 40% y del inc. 2° LIR
1588 |otros ingresos percibidos o devengados 161201706 Pérdida tributaria del ejercicio al 31 de diciembre 147079849
1707 Pérdidas tributarias de ejercicios anteriores 62573959|1708 Partidas del inc. 1° no afectas al IU de tasa 40% y del inc. 2° del art. 21 LIR 24453
1719[CPTS negativo 1461043021729 [Base imponible antes de rebaja por incentivo al ahorro (art. 14 letra E) LIR) y/o por —-147079849
pago de IDPC voluntario (art. 14 letra A) N°6 LIR y art. 42° transitorio Ley N° 21.210)
o pérdida tributaria
1904 a) PPM arts. 84 letras a), c) ,e),yh)y 14 DN° 3 1580608809 |Rut Representante 774542388
letra (k) LIR
881 1 [Moneda de la Declaracion CLP|8865 [Codigo Emision 4
0934 [2023 comienza registro de layout f22 (rnet) F22.3
Folio N° 336163244
REMANENTE DE CREDITO IMPUESTO A PAGAR
66 SALDO A FAVOR 85 158060 + 69 Impuesto Adeudado 90 +
67 Menos: Saldo puesto a 86 - 70 Reajuste Art. 72 linea 69: 0.9% 39 +
disposicion ) 71 TOTAL A PAGAR (Lineas 69+70) 91 =
de los socios (Segun ,
Recuadro N° 6) . RECARGOS POR DECLARACION
p _ FUERA DE PLAZO
68 DEVOLUCION SOLICITADA 87 158060 = (RECARGOS POR MORA EN EL PAGO)
72 MAS: Reajustes declaracion fuera 92 +
de plazo
73 MAS: Intereses y Multas 93 +
declaracion fuera de plazo
74 TOTAL A PAGAR (Lineas 94 =
71+72+73)

Declaro bajo juramento que la informacion contenida en este documento es la expresion fiel de la verdad, por lo que asumo la

responsabilidad correspondiente.




16/16

Afio Tributario 2023 |

3/3

REPUBLICA DE CHILE
SERVICIO DE IMPUESTOS INTERNOS

ANO TRIBUTARIO
document.write(valores["PERIOD0"])2023

07 N° 322222323

FORM. 22
IMPUESTOS ANUALES A LA RENTA
ROL UNICO 01 Apellido Paterno 02 Apellido Materno 05 Nombres
TRIBUTARIO o0 razén social
03 77454238-8 EDUGAMI SPA
06 Calle N° Of.Depto. 09 Teléfono 08 Comuna
LAS CONDES 6410 LAS CONDES
13  Actividad, profesién o giro del negocio 14  Cdbdigo actividad econémica 903 RUT. del Representante
EDICION DE PROGRAMAS INFORMATICOS 582000 18413064-5
55  Correo Electrénico
gonzalo.zunino@edugami.pro
15 Fecha Vencimiento Declaracién 042023|36 Pagos provisionales, segln arts. 14 letra D) N° 3 letra (k) y 84 51488
LIR
53  [Region 13[55  [Correo Electrénico gonzalo.zunino@edugami.pro
301 Nombre Institucion Bancaria BANCO|305 RESULTADO LIQUIDACION ANUAL IMPUESTO A LA -51488
RENTA (si el resultado es negativo o cero, deberé declarar po
BCI Internet)
306 [Numero de Cuenta 63464624315 Fecha Presentacion 19/04/2023
780 [Tipo de Cuenta Clg49 [pago Provisional (Art. 84) / Rebaja Crédito AFP 51488
1400 |ngresos del giro percibidos 4350000(1403 [Mayor valor percibido por rescate o enajenacién de 1381300
inversiones o bienes no depreciables
1409 Existencias, insumos y servicios del negocio, pagados 48424501410 [Total de ingresos anuales 6132317
1411 Remuneraciones pagadas 455322391412 Honorarios pagados 17436137
1424 Otros gastos deducibles de los ingresos 819545|1426 Pérdidas tributarias de ejercicios anteriores 75905
1430 [Total de egresos anuales 68706276[1440 [Base Imponible afecta a IDPC (o pérdida tributaria antes de -62573959
imputar dividendos o retiros percibidos) del ejercicio
1445|CPT o CPTS positivo inicial 9240951450 Pérdida tributaria del ejercicio al 31 de diciembre 62573959
1451 [REGISTRO DE RENTAS EMPRESARIALES Y MOVIMIENTO STUT 9240951459 |REGISTRO DE RENTAS EMPRESARIALES Y MOVIMIENTO 924095
(ART. 14 LETRA D) N° 3 LIR) / RAl / Remanente ejercicio anterior o ISTUT (ART. 14 LETRA D) N° 3 LIR) / RAI / Reversos y/o
| Jsaldo inicial (saldo positivo) [disminuciones del ejercicio (propios)
1494 Capital aportado, histérico (incluye aumentos y disminuciones efectivas) 1000000]1546[cPTS negativo final 61573959
1588 |otros ingresos percibidos o devengados 4010171706 Pérdida tributaria del ejercicio al 31 de diciembre 62573959
1707 Pérdidas tributarias de ejercicios anteriores 75905|1719[cPTS negativo 61573959
1729 Base imponible antes de rebaja por incentivo al ahorro (art. 14 letra E) —-62573959|8811 Moneda de la Declaracion CLP
LIR) y/o por pago de IDPC voluntario (art. 14 letra A) N°6 LIR y art. 42°
transitorio Ley N° 21.210) o pérdida tributaria
8865 ICodigo Emisién 2199342023 comienza registro de layout f22 (rnet) F22.3
Folio N° 322222323
REMANENTE DE CREDITO IMPUESTO A PAGAR
66 SALDO A FAVOR 85 51488 + 69 Impuesto Adeudado 90 +
67  Menos: Saldo puesto a 86 - 70 Reajuste Art. 72 linea 69: 0.9% 39 +
disposicion ) 71 TOTAL A PAGAR (Lineas 69+70) 91 =
de los socios (Segun )
Recuadro N° 6) . RECARGOS POR DECLARACION
. _ FUERA DE PLAZO
68 DEVOLUCION SOLICITADA 87 51488 = (RECARGOS POR MORA EN EL PAGO)
72 MAS: Reajustes declaracion fuera 92 +
de plazo
73 MAS: Intereses y Multas 93 +
declaracion fuera de plazo
74 TOTAL A PAGAR (Lineas 94 =
71+72+73)

Declaro bajo juramento que la informacion contenida en este documento es la expresion fiel de la verdad, por lo que asumo la

responsabilidad correspondiente.




CARPETA TRIBUTARIA ELECTRONICA
PARA SOLICITAR CREDITOS

Importante: Esta informacién es vélida para la fecha y hora en que se genero la carpeta.

Toda declaracion y pago que sea presentada en papel retrasa la actualizacién de las bases de datos del Sll, por lo que, eventualmente, podrian no
aparecer en esta carpeta.

Nombre del emisor: EDUGAMI SPA
RUT del emisor: 77454238 - 8
Fecha de generacion de la carpeta: 14/01/2025 14:48
Datos del Contribuyente

Fecha de Inicio de Actividades: 01-10-2021

EDICION DE PROGRAMAS INFORMATICOS
582000 EDICION DE PROGRAMAS INFORMATICOS
Actividades Econémicas: 631100 PROCESAMIENTO DE DATOS, HOSPEDAJE Y ACTIVIDADES CONEXAS
661903 EMPRESAS DE ASESORIA'Y CONSULTORIA EN INVERSION FINANCIERA; SOCIEDADES
731001 SERVICIOS DE PUBLICIDAD PRESTADOS POR EMPRESAS

Categoria tributaria: Primera categoria
Domicilio: AV APOQUINDO 5555 OF 1109, LAS CONDES
Sucursales:
FACTURA ELECTRONICA 09-01-2025
Ultimos documentos timbrados: BOLETA ELECTRONICA 09-01-2025
' BOLETA EXENTA ELECTRONICA 09-01-2025
NOTA CREDITO ELECTRONICA 28-08-2023
Observaciones tributarias: No tiene observaciones.

Informacion proporcionada por el contribuyente para fines tributarios (1)

Nombre o Razén Social RUT Fecha d(_a'
Incorporacion
Representante(s) Legal(es)
JOAQUIN PASCUAL SAENZ ZUNINO 18413064-5 22-09-2021
GONZALO JOSE ZUNINO PENALOZA 18807799-4 22-09-2021
Conformacion de la sociedad
JOAQUIN PASCUAL SAENZ ZUNINO 18413064-5 22-09-2021
GONZALO JOSE ZUNINO PENALOZA 18807799-4 22-09-2021
Participacion en sociedades vigentes(2)
- No existen sociedades para el RUT -
(2): Informacién declarada por el contribuyente y que puede haber sufrido modificaciones.
(2): La vigencia de estas sociedades esta asociada a la existencia de un Inicio de Actividades, sin Término de Giro.
Propiedades y Bienes Raices (3)
Cuotas Cuotas Condicién
Comuna Rol Direccion Destino Avallio Fiscal vencidas por vigentes por @)
pagar pagar

- No se registra informacion para este RUT —

(3): La presente informacion no acredita dominio de una propiedad.
(4): La condicion exento/afecto ha sido determinada de los datos actuales del catastro de Bienes Raices, considerando las modificaciones recientes de
la tasacion, y no segun la existencia de cuotas de contribuciones emitidas.

Boletas de Honorarios Electrénicas (5)
Periodos Honorario bruto Retencion de terceros PPM de contribuyente
- No se registran Boletas de Honorarios Electrénicas emitidas en los dltimos 12 meses -

(5): Ademas de las Boletas de Honorarios Electrénicas, un contribuyente puede tener boletas de honorarios emitidas en papel, cuyo detalle no esta
disponible en forma electrénica.
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Declaraciones de IVA (F29)

% Condonacién

NuUmero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

DICIEMBRE 2024 1/24
s. o net DECLARACION MENSUA'I:_ JREAU?_(; sllgll;;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 8075596166
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 12 /2024
01 | Apellido Paterno o Razén Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electrénico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 114.000
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 31.6634 538 TOTAL DEBITOS 114.000
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 153.082
CAEDTIEL AL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 31.662
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO g 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 157.159 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 703.543 537 TOTAL CREDITOS 31.662
s EheEln rollE S 600.000 g9  |IMP. DETERM. IVA DETERM. 82.338
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 6.000
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 949.036
547 TOTAL DETERMINADO 949.036
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 949.036| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL

14/01/2025

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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NOVIEMBRE 2024

2/24

s. o DECLARACION MENSUA'I:_ JRiAAU?_(; sllé\)/ILZJ;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 8058329956
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 11/2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 239.400
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 21.458 538 TOTAL DEBITOS 239.400
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 6 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 3.213.004
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 21.458
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 152.76 779 Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 593.997 537 TOTAL CREDITOS 21.458
563 |BASE IMPONIBLE 1.260.000 g9 |IMP. DETERM. IVA DETERM. 217.942
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 12.600
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 977.301
547 TOTAL DETERMINADO 977.301
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 977.301
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

19/12/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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OCTUBRE 2024

3/24

s. o DECLARACION MENSUA'IZ_OYR};\’AAU(IS_(;F?IIQ)MZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 8035418066
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 1012024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 366.168
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 41201 538 [TOTAL DEBITOS 366.168
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 602.401
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 45.674
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 9 528 |CREDITO RECUP. Y REINT NOTAS DE CRED 4.467
527 |CANT. NOTAS DE CREDITO RECIBIDAS 1 542 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 138.92§ 779 |Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
151 [RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 743,02 ([ e 21207
563 [BASE IMPONIBLE 1.927.200  ogg  |IMP. DETERM. IVA DETERM. 324.961
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA e e 19272
595 [SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.227.076
547 [TOTAL DETERMINADO 1.227.076
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.227.076| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 i
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL 18/11/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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SEPTIEMBRE 2024

4/24

s. o DECLARACION MENSUA'IZ_OYR};\’AAU(IS_(;F?IIQ)MZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 8012100726
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 09 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 19 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 16.598.840
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 135504 538 |TOTAL DEBITOS 16.598.840
584 [CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 1 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 668.566
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 135.506
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1} 504 |REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 939.841
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 156.669 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art, 2) 0
151 |RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 678894 779 |Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
563 |BASE IMPONIBLE 57.362..3:1 S e 1075347
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 1 089 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 15.523.493
062 |PPM NETO DET. 873.623
595 [SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 17.232.679
547 [TOTAL DETERMINADO 17.232.679
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 17.232.679| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 i
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e
inversiones

PEL

15/10/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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AGOSTO 2024 5/24
s. 9] DECLARACION MENSUA'I:_ (;(R};\’AAU(I;_i Ffllé\)/ILZJIg_TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7996642566
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO 115 08 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 417.506
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 16.923 538 TOTAL DEBITOS 417.506
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 1 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 75.356
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 16.923
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1 504 [REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 1.337.858
077 REMANENTE DE CREDITO FISC. 937.275 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 143.034 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 1.368.597 537 TOTAL CREDITOS 1.354.781
563 BASE IMPONIBLE 2.197.40( 089 IMP. DETERM. IVA DETERM. 0
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 21.974
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.533.601
547 TOTAL DETERMINADO 1.533.601
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.533.601| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 i
CONDONACION 795 =
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL 20/09/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




7128

JULIO 2024 6/24
s. o DECLARACION MENSUA'L_()YRl;\’AAU(IS_(;F?IIé\)ALZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 7973825206
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 07 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Cddigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 [DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 114.000
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 1.442.43) 538 [TOTAL DEBITOS 114.000
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 775.264
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 1.453.605
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 10 528 |CREDITO RECUP. Y REINT NOTAS DE CRED 11.175
527 |CANT. NOTAS DE CREDITO RECIBIDAS 1 542 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
077 _|REMANENTE DE CREDITO FISC. 1328430 779 |Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 133, 76| J e NS L 442.430
151 [RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 304.40 ] e e s R 1 0
563 |BASE IMPONIBLE 600.00( I R — 6.000
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 1 595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 444.168
547 [TOTAL DETERMINADO 444.168
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 444.168| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 il
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL 19/08/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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JUNIO 2024 7124
Sii ) te net DECLARACION MENSUA'I:_ JR?AAUGLg Ffllé\)/ILZJ;TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7954469736
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 06 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 114.000
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 8.943 538 TOTAL DEBITOS 114.000
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 856.009
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 8.943
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO . 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 106.017 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 295.947 537 TOTAL CREDITOS 8.943
563 |BASE IMPONIBLE 600.000 g9 |IMP. DETERM. IVA DETERM. 105.057
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 6.000
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 513.021
547 TOTAL DETERMINADO 513.021
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 513.021
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

19/07/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




9/28

MAYO 2024 8/24
s. o DECLARACION MENSUA'I:_ gRiAAU?_(; Ffllé\)/ILZJIg_TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7930894226
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 05 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 572.935
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 15.434 538 TOTAL DEBITOS 572.935
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 8.231.824
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 15.434
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 3 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 111.25( 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 452.364 537 TOTAL CREDITOS 15.434
563 _|BASE IMPONIBLE 3.015.447 g9  |iIMP. DETERM. IVA DETERM. 557.501
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 30.154
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.151.271
547 TOTAL DETERMINADO 1.151.271
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.151.271| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

17/06/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




10/28

ABRIL 2024 9/24
Sii ) te net DECLARACION MENSUA#gRi’AAUigF?IIé\)A;J;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7913731656
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 04 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 2.313.271
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 273.031 538 |TOTAL DEBITOS 2.313.271
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 4 520 |CREDITO REC.Y REINT./FACT. DEL GIRO 273.031
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 88.30§ 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 634.7371 779 Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
563 |BASE IMPONIBLE 12.175.111 537 |TOTAL CREDITOS 273.031
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 1 089 |IMP. DETERM. IVA DETERM. 2.040.240
062 PPM NETO DET. 121.751
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 2.885.033
547  |TOTAL DETERMINADO 2.885.033
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 2.885.033| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL

20/05/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




11/28

MARZO 2024 10/ 24
s. o DECLARACION MENSUA'IZ_OYR};\’AAU(IS_(;F?IIQ)/ILZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 7901223216
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 0372024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 697.473
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 163.603 538 |TOTAL DEBITOS 697.473
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 239.700
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 163.603
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 9 504 |REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 340.250
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 11360 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art, 2) 0
151 [RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 415484 779 |Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
563 |BASE IMPONIBLE 3670910 37 |TOTAL CREDITOS 503853
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 010 089 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 193.620
062 |PPM NETO DET. 3.671
595 [SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 726.378
547 [TOTAL DETERMINADO 726.378
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 726378 +
Mas IPC 92 2.906[ +
Mas Intereses y Multas 93 109.393| +
CONDONACION 795 76.575| -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 762.102| =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

70

013-2015

31/07/2024

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

02/05/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




FEBRERO 2024

11/24

Sii ) te net DECLARACION MENSUAégRi’AAUiaF?IIé\)A;J;TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7872211136
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO 115 02 /2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cddigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 338.153 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 338.153
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
077 REMANENTE DE CREDITO FISC. 338.153 779 Monto de IVA postergado 6 o0 12 cuotas 0
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 85.431 537 |TOTAL CREDITOS 338.153
151 |RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 590.169 089 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 0
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 675.600
547 |TOTAL DETERMINADO 675.600
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 675.600| +
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo

de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

20/03/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente

12/28




13/28

ENERO 2024 12 /24
s. o DECLARACION MENSUA'I:_ JRiAAU?_(; sllé\)/ILZJ;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7851083646
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 01/2024
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 1 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 493.962
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 4461 538 TOTAL DEBITOS 493.962
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 1 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 73.573
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 4.467
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO . 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 61.498 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 517.812 537 TOTAL CREDITOS 4.467
563 |BASE IMPONIBLE 2.599.800 g9  |IMP. DETERM. IVA DETERM. 489.495
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,14 062 PPM NETO DET. 2.600
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.071.405
547 TOTAL DETERMINADO 1.071.405
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.071.405| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

20/02/2024

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




14/28

DICIEMBRE 2023 13/24
s. o DECLARACION MENSUA'IZ_OYR};\’AAU(IS_(;SIIQ)/ILZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 7829892516
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 1212023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 416.410
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 108.713 538 |TOTAL DEBITOS 416.410
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 1 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 146.480
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 113.906
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 9 528 |CREDITO RECUP.Y REINT NOTAS DE CRED 5.193
527 |CANT. NOTAS DE CREDITO RECIBIDAS 1 542 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 66.15§ 779 |Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
151 [RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 550.20 108713
563 [BASE IMPONIBLE 2.191.621 g9 |IMP. DETERM. IVA DETERM. 307.697
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,1 e T E———— 2192
595 [SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 926.340
547 [TOTAL DETERMINADO 926.340
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 926.340| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 il
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL 19/01/2024

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




15/28

NOVIEMBRE 2023

14 /24

Sii ) te net DECLARACION MENSUA#gRi’AAUigF?IIé\)A;J;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7804699436
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 11/2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO, LAS CONDES
LAS CONDES
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Cddigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 4 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 488.259
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 14.00Q 538 [TOTAL DEBITOS 488.259
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 4 520 |[CREDITO REC.Y REINT./FACT. DEL GIRO 14.000
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 84.374 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 716.33§ 779 Monto de IVA postergado 6 o0 12 cuotas 0
563 |BASE IMPONIBLE 2.569.77§ 537 |TOTAL CREDITOS 14.000
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,10 089 IMP. DETERM. IVA DETERM. 474.259
062 PPM NETO DET. 2.570
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.277.542
547 |TOTAL DETERMINADO 1.277.542
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.277.542
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL

14/12/2023

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




16/28

OCTUBRE 2023

15/24

s. e} DECLARACION MENSUA'I:_ JR?AAUGLg Ffllé\)/ILZJ;TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7786295256
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 10/2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 4 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 487.147
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 376.883 538 TOTAL DEBITOS 487.147
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 2 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 145.005
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 376.883
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1d 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 85.714 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 549.134 537 TOTAL CREDITOS 376.883
563 _|BASE IMPONIBLE 2.563.921 g9 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 110.264
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,14 062 PPM NETO DET. 2564
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 747.686
547 TOTAL DETERMINADO 747.686
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 747.686
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e
inversiones

PEL

16/11/2023

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




17/28

SEPTIEMBRE 2023

16 /24

Sii ) te net DECLARACION MENSUA#gRi’AAUigF?IIé\)A;J;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7768366976
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 09 /2023
01 | Apellido Paterno o Raz6n Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Cddigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 4 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 487.147
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 4883 538 |TOTAL DEBITOS 487.147
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 4 520 |CREDITO REC.Y REINT./FACT. DEL GIRO 4.883
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 59.041 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 563.383 779 Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
563 |BASE IMPONIBLE 2.563.927 537 |TOTAL CREDITOS 4.883
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,10 089 IMP. DETERM. IVA DETERM. 482.264
062 PPM NETO DET. 2.564
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.107.252
547  |TOTAL DETERMINADO 1.107.252
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.107.252| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e
inversiones

PEL

19/10/2023

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




18/28

AGOSTO 2023

17/24

oo DECLARACION MENSUAL Y PAGO SIMULTANEO DE IMPUESTOS
HOENULARID 28 FOLIO 07 7747556586
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 08 /2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 18 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 11.290.072
509 CANT. DCTOS. NOTAS DE CREDITOS 1 510 DEBITOS NOTAS DE CREDITOS EMITIDAS 1.019.445
= 538 |TOTAL DEBITOS 10.270.627
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 105.503 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 312.177
584  |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 4 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 105.502
CRED.FISCAL
544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 4
. 1 779 |Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 58.50 .
537 TOTAL CREDITOS 105.502
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 200.6715
1 089 IMP. DETERM. IVA DETERM. 10.165.125
563 BASE IMPONIBLE 54.055.92
062 PPM NETO DET. 54.056
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,14
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 10.478.363
547 TOTAL DETERMINADO 10.478.363
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 10.478.363| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 i
CONDONACION 795 =
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL 16/09/2023

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente




19/28

JULIO 2023 18 /24
s. o DECLARACION MENSUA'I:_ gRiAAUGLg Ffllé\)/ILZJIg_TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7730398636
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 07 /2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 8 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 551.823
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 140.951 538 TOTAL DEBITOS 551.823
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 8 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 424.009
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 140.951
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO q 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 49.687 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 362.99( 537 TOTAL CREDITOS 140.951
563 _|BASE IMPONIBLE 2.904.321 g9 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 410.872
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,1d 062 PPM NETO DET. 2.904
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 826.453
547 TOTAL DETERMINADO 826.453
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 826.453
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =
% Condonacion Numero de la Resolucion Fecha de la Condonacion

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s): Banco Medio de Pago Fecha de Presentacion
Primitiva BCI - Banco de credito e PEL 20/08/2023
inversiones

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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JUNIO 2023 19/24
00 DECLARACION MENSUAL Y PAGO SIMULTANEO DE IMPUESTOS
HOENULARID 28 FOLIO 07 7709316436
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 06 /2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 4 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 487.147
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 13.81§ 538 TOTAL DEBITOS 487.147
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 1 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 54.102
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 13.818
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 58.394 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 360.232 537 TOTAL CREDITOS 13.818
563 |BASE IMPONIBLE 2.563.921 g9 [IMP. DETERM. IVA DETERM. 473.329
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA 0,14 062 PPM NETO DET. 2564
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 894.519
547 TOTAL DETERMINADO 894.519
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 894.519
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

19/07/2023

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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MAYO 2023 20/ 24
s. o DECLARACION MENSUA'I:_ JRiAAU?_(; sllé\)/ILZJ;TANEO DE IMPUESTOS FoLio | o7 7688514536
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO |15 05 /2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 593.590
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 12.944 538 TOTAL DEBITOS 593.590
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 233.133
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 12.944
519 CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 1 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 57.153 779 Monto de IVA postergado 6 o 12 cuotas 0
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 772.701 537 TOTAL CREDITOS 12.944
563 _|BASE IMPONIBLE 3.124.15% g9  |iIMP. DETERM. IVA DETERM. 580.646
115 TASA PPM 1ra. CATEGORIA ] 062 PPM NETO DET. 31.242
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 1.441.742
547 TOTAL DETERMINADO 1.441.742
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 1.441.742| +
Mas IPC 92 +
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion Corrige a Folio(s): Banco Medio de Pago Fecha de Presentacion
Primitiva BCI - Banco de credito e PEL 19/06/2023
inversiones

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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ABRIL 2023 21/24
s. 0] DECLARACION MENSUA'I:_ JRiAAUGLi Ffllé\)/ILZJIg_TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7668833886
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO 115 04 /2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cadigo Glosa Valor Cadigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 380.704
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 246.071 538 |TOTAL DEBITOS 380.704
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 4 520 |CREDITO REC.Y REINT./FACT. DEL GIRO 246.071
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 54.453 504 |REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 60.551
151 |RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 109.200 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
563 |BASE IMPONIBLE 2.003.703 779 Monto de IVA postergado 6 o0 12 cuotas 0
115 |TASA PPM 1ra. CATEGORIA 1 537 |TOTAL CREDITOS 306.622
089 IMP. DETERM. IVA DETERM. 74.082
062 PPM NETO DET. 20.037
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 257.774
547 |TOTAL DETERMINADO 257.774
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 257.774
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacién

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e

inversiones

PEL

18/05/2023

Firma y Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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MARZO 2023 22/ 24
s. o DECLARACION MENSUA'IZ_OYR};\’AAU(IS_(;F?IIQ)/ILZJIQ_TANEO DE IMPUESTOS FOLIO 07 7648266206
RUT |03 77.454.238-8
PERIODO 115 0372023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Caédigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
503 |CANTIDAD FACTURAS EMITIDAS 3 502 |DEBITOS FACTURAS EMITIDAS 648.623
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 57.404 538 |TOTAL DEBITOS 648.623
584 |CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 7 562 |MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 142.070
CRED.FISCAL 520 |CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 59.829
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 9 528 |CREDITO RECUP.Y REINT NOTAS DE CRED 2.421
527 |CANT. NOTAS DE CREDITO RECIBIDAS 1 504 |REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 651.331
077 |REMANENTE DE CREDITO FISC. 60.116 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 |RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 54.494" 779 [Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas o
151 [RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 333,14 s e 208,739
563 |BASE IMPONIBLE 3.413.80 ] Qe T T —— 0
115 [TASA PPM 1ra. CATEGORIA i o e oo 34138
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 421.774
547 [TOTAL DETERMINADO 421.774
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 421.774
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93 +
CONDONACION 795 -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucion

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaraciéon Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI - Banco de crédito e
inversiones

PEL 18/04/2023

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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FEBRERO 2023

23/24

Sii ) te net DECLARACION MENSUAégRiAAUiaFilé\)Ag;TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7634695976
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO 115 02 /2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cddigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
511 |CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 142581 520 [CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 145.367
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 14 528 |CREDITO RECUP. Y REINT NOTAS DE CRED 2.786
527 |CANT. NOTAS DE CREDITO RECIBIDAS 4 504 |REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 509.592
077 |REMANENTE DE CREDITO FISC. 652.173 544 |RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 36.87Q0 779 Monto de IVA postergado 6 0 12 cuotas 0
151 |RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 128.879 537 |TOTAL CREDITOS 652.173
089 |IMP. DETERM. IVA DETERM. 0
595 |SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 165.749
547 |TOTAL DETERMINADO 165.749
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 165.749| +
Mas IPC 92 of +
Mas Intereses y Multas 93 81.511| +
CONDONACION 795 57.058| -
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 190.202| =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

70

013-2015

31/05/2023

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL

23/03/2023

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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ENERO 2023 24 [ 24
Sii ) te net DECLARACION MENSUA#JRZAUiaFfllé\)Ag;TANEO DE IMPUESTOS FoLio o7 7611300526
RUT 03 77.454.238-8
PERIODO 115 01/2023
01 | Apellido Paterno o Razon Social 02 | Apellido Materno 05 | Nombres
EDUGAMI SPA
06 | Calle 610 | Ne 08 | Comuna
LAS CONDES N°:6410 DP:605, LAS CONDES, LAS CONDES
SANTIAGO
09 | Teléfono 55 | Correo Electronico 314 | Rut del Representante
Cddigo Glosa Valor Caédigo Glosa Valor
511 CRED. IVA POR DCTOS. ELECTRONICOS 181.971 562 MONTO SIN DER. A CRED. FISCAL 702.228
584 CANT.INT.EX.NO GRAV.SIN DER. 3 520 CREDITO REC. Y REINT./FACT. DEL GIRO 248.471
frebmsiil 528 |CREDITO RECUP. Y REINT NOTAS DE CRED 66.500
519 |CANT. DE DCTOS. FACT. RECIB. DEL GIRO 10 504 [REMANENTE CREDITO MES ANTERIOR 323.400
527 CANT. NOTAS DE CREDITO RECIBIDAS ] 544 RECUP. IMP. ESP. DIESEL (Art. 2) 0
077 REMANENTE DE CREDITO FISC. 505.371 779 Monto de IVA postergado 6 o0 12 cuotas 0
048 RET. IMP. UNICO TRAB. ART. 74 N 1 LIR 39.172 537 TOTAL CREDITOS 505.371
151 RET, TASAS DE 10 % SOBRE LAS RENT. 172.61( 089 IMP. DETERM. IVA DETERM. 0
595 SUB TOTAL IMP. DETERMINADO ANVERSO 211.782
547 TOTAL DETERMINADO 211.782
TOTAL A PAGAR DENTRO DEL PLAZO LEGAL 91 211.782
Mas IPC 92
Mas Intereses y Multas 93
CONDONACION 795 =
TOTAL A PAGAR CON RECARGO 94 =

% Condonacion

Numero de la Resolucién

Fecha de la Condonacién

Tipo de Declaracion

Corrige a Folio(s):

Banco

Medio de Pago

Fecha de Presentacion

Primitiva

BCI — Banco de crédito e

inversiones

PEL 20/02/2023

Firmay Timbre Fiscalizador

Firma Contribuyente
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Declaraciones de Renta (F22)

Afo Tributario 2025

- No se registra declaracion para este periodo —
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Afio Tributario 2024 [

2/3

REPUBLICA DE CHILE
SERVICIO DE IMPUESTOS INTERNOS
FORM. 22

ANO TRIBUTARIO

document.write(valores['PERIODO")2024

IMPUESTOS ANUALES A LA RENTA

07 N° 336163244

ROL UNICO 01 Apellido Paterno 02 Apellido Materno 05 Nombres
TRIBUTARIO o0 razén social
03 77454238-8 EDUGAMI SPA
06 Calle N° Of.Depto. 09 Teléfono 08 Comuna
AV APOQUINDO 5555 OF 1109 EDIFICIO ANDINO null LAS CONDES
13  Actividad, profesién o giro del negocio 14  Cdbdigo actividad econémica 903 RUT. del Representante
EDICION DE PROGRAMAS INFORMATICOS 582000 188077994
55  Correo Electrénico
gonzalo.zunino@edugami.pro
15 Fecha Vencimiento Declaracion 042024136 PPM y remanente del IEAM 158060
53  [|Region 13|55  [Correo Electrénico gonzalo.zunino@edugami.pro
301 Nombre Institucién Bancaria BANCOI|305 |RESULTADO LIQUIDACION ANUAL IMPUESTO A LA RENTA (si el resultado es -158060
BCI Inegativo o cero, debera declarar por Internet)
306 [Numero de Cuenta 63464624315 Fecha Presentacion 29/04/2024
645 [CPT positivo final Ole46 [CPT negativo final 0
780 [Tipo de Cuenta ch371 JAcumulados a contar desde el 01.01.2017/No Sujeto a Restitucion/Con D° Devolucién 2717
Remanente ejercicio siguiente (saldo negativo)
1400 |ngresos del giro percibidos 779551421402 [Intereses y reajustes percibidos por préstamos y otros 1355185
1409 Existencias, insumos y servicios del negocio, 95577561410 [Total de ingresos anuales 79326447
agados
1411 [Remuneraciones pagadas 1168037261412 Honorarios pagados 37073708
1422 Partidas del art. 21 inc. 1° no afectados con IU 244531424 [Ctros gastos deducibles de los ingresos 397147
40% v del inc. 2° LIR pagados
1426 Pérdidas tributarias de ejercicios anteriores 625739591430 [Total de egresos anuales 226430749
1431 Partidas del inc. 1° no afectas al IU de tasa 40% 244531440 [Base Imponible afecta a IDPC (o pérdida tributaria antes de imputar dividendos o —-147079849
del inc. 2° del art. 21 LIR (histéricos), incluidos retiros percibidos) del ejercicio
len el total de egresos
1446 |CPT o CPTS negativo inicial 61573959|1450 Pérdida tributaria del ejercicio al 31 de diciembre 147079849
1546 |CPTS negativo final 146104302|1558 [REGISTRO SAC (ART. 14 LETRA D) N° 3 LIR) / Acumulados a contar desde el 2717
01.01.2017 / No Sujeto a Restitucion / Con D° Devolucién / IDPC e IPE asignado a
gastos rechazados del art. 21 inc. 1° no afectos a IU 40% y del inc. 2° LIR
1588 |otros ingresos percibidos o devengados 161201706 Pérdida tributaria del ejercicio al 31 de diciembre 147079849
1707 Pérdidas tributarias de ejercicios anteriores 62573959|1708 Partidas del inc. 1° no afectas al IU de tasa 40% y del inc. 2° del art. 21 LIR 24453
1719[CPTS negativo 1461043021729 [Base imponible antes de rebaja por incentivo al ahorro (art. 14 letra E) LIR) y/o por —-147079849
pago de IDPC voluntario (art. 14 letra A) N°6 LIR y art. 42° transitorio Ley N° 21.210)
o pérdida tributaria
1904 a) PPM arts. 84 letras a), c) ,e),yh)y 14 DN° 3 1580608809 |Rut Representante 774542388
letra (k) LIR
881 1 [Moneda de la Declaracion CLP|8865 [Codigo Emision 4
0934 [2023 comienza registro de layout f22 (rnet) F22.3
Folio N° 336163244
REMANENTE DE CREDITO IMPUESTO A PAGAR
66 SALDO A FAVOR 85 158060 + 69 Impuesto Adeudado 90 +
67 Menos: Saldo puesto a 86 - 70 Reajuste Art. 72 linea 69: 0.9% 39 +
disposicion ) 71 TOTAL A PAGAR (Lineas 69+70) 91 =
de los socios (Segun ,
Recuadro N° 6) . RECARGOS POR DECLARACION
p _ FUERA DE PLAZO
68 DEVOLUCION SOLICITADA 87 158060 = (RECARGOS POR MORA EN EL PAGO)
72 MAS: Reajustes declaracion fuera 92 +
de plazo
73 MAS: Intereses y Multas 93 +
declaracion fuera de plazo
74 TOTAL A PAGAR (Lineas 94 =
71+72+73)

Declaro bajo juramento que la informacion contenida en este documento es la expresion fiel de la verdad, por lo que asumo la

responsabilidad correspondiente.
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Afio Tributario 2023 |

3/3

REPUBLICA DE CHILE
SERVICIO DE IMPUESTOS INTERNOS

ANO TRIBUTARIO
document.write(valores["PERIOD0"])2023

07 N° 322222323

FORM. 22
IMPUESTOS ANUALES A LA RENTA
ROL UNICO 01 Apellido Paterno 02 Apellido Materno 05 Nombres
TRIBUTARIO o0 razén social
03 77454238-8 EDUGAMI SPA
06 Calle N° Of.Depto. 09 Teléfono 08 Comuna
LAS CONDES 6410 LAS CONDES
13  Actividad, profesién o giro del negocio 14  Cdbdigo actividad econémica 903 RUT. del Representante
EDICION DE PROGRAMAS INFORMATICOS 582000 18413064-5
55  Correo Electrénico
gonzalo.zunino@edugami.pro
15 Fecha Vencimiento Declaracién 042023|36 Pagos provisionales, segln arts. 14 letra D) N° 3 letra (k) y 84 51488
LIR
53  [Region 13[55  [Correo Electrénico gonzalo.zunino@edugami.pro
301 Nombre Institucion Bancaria BANCO|305 RESULTADO LIQUIDACION ANUAL IMPUESTO A LA -51488
RENTA (si el resultado es negativo o cero, deberé declarar po
BCI Internet)
306 [Numero de Cuenta 63464624315 Fecha Presentacion 19/04/2023
780 [Tipo de Cuenta Clg49 [pago Provisional (Art. 84) / Rebaja Crédito AFP 51488
1400 |ngresos del giro percibidos 4350000(1403 [Mayor valor percibido por rescate o enajenacién de 1381300
inversiones o bienes no depreciables
1409 Existencias, insumos y servicios del negocio, pagados 48424501410 [Total de ingresos anuales 6132317
1411 Remuneraciones pagadas 455322391412 Honorarios pagados 17436137
1424 Otros gastos deducibles de los ingresos 819545|1426 Pérdidas tributarias de ejercicios anteriores 75905
1430 [Total de egresos anuales 68706276[1440 [Base Imponible afecta a IDPC (o pérdida tributaria antes de -62573959
imputar dividendos o retiros percibidos) del ejercicio
1445|CPT o CPTS positivo inicial 9240951450 Pérdida tributaria del ejercicio al 31 de diciembre 62573959
1451 [REGISTRO DE RENTAS EMPRESARIALES Y MOVIMIENTO STUT 9240951459 |REGISTRO DE RENTAS EMPRESARIALES Y MOVIMIENTO 924095
(ART. 14 LETRA D) N° 3 LIR) / RAl / Remanente ejercicio anterior o ISTUT (ART. 14 LETRA D) N° 3 LIR) / RAI / Reversos y/o
| Jsaldo inicial (saldo positivo) [disminuciones del ejercicio (propios)
1494 Capital aportado, histérico (incluye aumentos y disminuciones efectivas) 1000000]1546[cPTS negativo final 61573959
1588 |otros ingresos percibidos o devengados 4010171706 Pérdida tributaria del ejercicio al 31 de diciembre 62573959
1707 Pérdidas tributarias de ejercicios anteriores 75905|1719[cPTS negativo 61573959
1729 Base imponible antes de rebaja por incentivo al ahorro (art. 14 letra E) —-62573959|8811 Moneda de la Declaracion CLP
LIR) y/o por pago de IDPC voluntario (art. 14 letra A) N°6 LIR y art. 42°
transitorio Ley N° 21.210) o pérdida tributaria
8865 ICodigo Emisién 2199342023 comienza registro de layout f22 (rnet) F22.3
Folio N° 322222323
REMANENTE DE CREDITO IMPUESTO A PAGAR
66 SALDO A FAVOR 85 51488 + 69 Impuesto Adeudado 90 +
67  Menos: Saldo puesto a 86 - 70 Reajuste Art. 72 linea 69: 0.9% 39 +
disposicion ) 71 TOTAL A PAGAR (Lineas 69+70) 91 =
de los socios (Segun )
Recuadro N° 6) . RECARGOS POR DECLARACION
. _ FUERA DE PLAZO
68 DEVOLUCION SOLICITADA 87 51488 = (RECARGOS POR MORA EN EL PAGO)
72 MAS: Reajustes declaracion fuera 92 +
de plazo
73 MAS: Intereses y Multas 93 +
declaracion fuera de plazo
74 TOTAL A PAGAR (Lineas 94 =
71+72+73)

Declaro bajo juramento que la informacion contenida en este documento es la expresion fiel de la verdad, por lo que asumo la

responsabilidad correspondiente.




